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 AVANT-PROPOS


Devenir riche ou financièrement libre exige de se « méfier » de la lumière rassurante des réverbères. Chercher uniquement les zones éclairées est très souvent le meilleur moyen de s’aveugler, de ne pas voir venir l’innovation, de subir une nouvelle norme. C’est souvent là l’explication de l’échec des investisseurs qui aspirent à créer la richesse. C’est dans cette problématique de l’investissement que nous plonge T. G. SONFFO au travers de cet ouvrage profond, dont l’objectif ultime est de mieux éclairer la lanterne de ceux qui ont choisi d’atteindre la liberté financière par le chemin de l’investissement.

En examinant huit des principales raisons pour lesquelles des investissements finissent mal, l’auteur identifie les fondements de ces raisons en mettant en évidence les stratégies révolutionnaires à cultiver  par l’entrepreneur, pour augmenter ses opportunités de réussite. Il s’agit donc d’un guide pour mieux appréhender l’univers complexe de l’investissement jusqu’à en devenir un maître.

Que le lecteur de ce livre choisisse ou non d’approfondir ses connaissances dans le domaine du succès entrepreneurial, cet ouvrage a pour ambition de l’amener à sortir du cadre habituel des erreurs communes, pour s’investir dans des zones peu ou pas éclairées, susceptibles de lui permettre non seulement d’éviter de tomber dans le piège des mauvais investissements, mais aussi d’être mieux aguerri pour faire face intelligemment au monde de l’investissement. Aussi espérons-nous réussir ici, dans le domaine de la liberté financière, le noble objectif si bien formulé par le poète grec Aristophane : « Éduquer, ce n’est pas remplir un vase, c’est allumer un feu. »

Paul Emmanuel Nkot Nkot (Entrepreneur/Environnementaliste)

 




INTRODUCTION

 « Fini avec ces histoires d’investissements ! »

	
	« C’est la dernière fois que j’investis mon argent dans une affaire. »

	« Ça ne sert à rien d’essayer d’investir finalement. »

	« J’ai toujours aimé investir. Mais là, c’est bon, j’ai eu mon compte. »

	« À quoi bon investir son argent si on n’est pas sûr qu’on aura son retour sur investissement, ou tout au moins le retour de son investissement ? »






Vous est-il déjà arrivé de faire l’une de ces déclarations ou d’entendre quelqu’un le faire ? Je suppose que oui. Elles sont le reflet ou l’expression de grandes déceptions, émanant d’expériences déplaisantes dans le domaine de l’investissement. Les investissements qui finissent mal ne sont donc pas un phénomène étrange. Si vous ne les avez jamais expérimentés, quelqu’un d’autre autour de vous l’a déjà certainement fait.

Il existe deux façons principales d’atteindre la richesse ou la liberté financière : en devenant entrepreneur ou en devenant investisseur. Beaucoup de gens ne pouvant pas devenir entrepreneurs, choisissent plutôt d’être investisseurs. Malheureusement, ils s’y prennent mal. C’est ce qui explique le phénomène des échecs massifs des investissements financiers. Ils s’y prennent mal soit parce qu’ils manquent d’éducation financière, soit parce qu’ils ont la mauvaise information, soit parce qu’ils n’appliquent pas intelligemment la bonne information qu’ils ont, ou soit encore tout simplement parce qu’ils sont dans un processus de croissance qui se veut rude.

Il est un fait indéniable que chaque domaine de la vie obéit à un ensemble de règles et requiert, pour ainsi dire, une certaine mesure d’expertise, surtout lorsqu’il s’agit de la manipulation ou de la gestion de l’argent. Essayer d’investir, que ce soit de manière ponctuelle ou de manière permanente, sans comprendre certaines notions de base est déjà une entorse à votre carrière d’investisseur. C’est ce qu’on appelle « échouer avant d’avoir commencé ». Je voudrais, avant d’entrer dans le vif du sujet, lever un pan de voile sur la différenciation entre l’entrepreneuriat et l’investissement dans le but de faciliter la compréhension de qui est un entrepreneur et qui est un investisseur.

On peut être un investisseur sans être un entrepreneur, et on peut être un entrepreneur sans être un investisseur.

Un entrepreneur est une personne qui identifie des problèmes et trouve des solutions moyennant un profit qui, sur le temps, lui permet de créer la richesse. Un investisseur, par contre, est une personne qui injecte son argent dans un circuit de génération de profit, sans être lui-même directement impliqué dans ce processus.

On apprend plus facilement de ses erreurs en entrepreneuriat qu’en investissement.

La raison est simple. L’entrepreneuriat est un processus qui implique entièrement l’entrepreneur. Du coup, les erreurs commises laissent plus facilement entrevoir leurs causes ; et lorsque les causes d’une erreur sont visibles, les leçons qu’elle nous enseigne deviennent faciles à tirer. Contrairement à l’entrepreneuriat, l’investissement n’im- plique pas totalement l’investisseur. Conséquemment, les échecs qui y sont expérimentés nécessitent parfois une analyse assez profonde pour être bien compris. Or, lorsqu’on a de la peine à comprendre son échec, on aura de la peine à apprendre les leçons qu’il nous apporte. C’est ce qui justifie le fait qu’on apprenne plus facilement de ses erreurs en entrepreneuriat qu’en investissement.

Aujourd’hui, j’ai des personnes qui viennent me voir pour me dire, « coach, je vous fais confiance et je voudrais investir mon argent dans vos entreprises. » Je leur dit tout simplement, « Je suis désolé, ce ne sera pas possible. » Vous vous doutez bien que beaucoup de ceux qui nous suivent aimeraient naturellement nous confier leur argent à des fins d’investissement. Beaucoup se demandent donc pourquoi je rejette spontanément et systématiquement ces offres, alors que tout le monde accueillerait à bras ouverts des gens qui veulent et peuvent investir des colossales sommes d’argent dans leurs affaires. La raison est simple et c’est peut-être ici le lieu de le dire clairement à toutes fins utiles.

Beaucoup de gens ne maîtrisent ni les principes ni les processus d’investissement. Ils ne comprennent pas ce que signifie investir ou être investisseur. Alors, lorsqu’ils disent qu’ils veulent investir, ce qu’ils recherchent en fait, c’est une machine de reproduction de leur argent, sans un engagement quelconque de leur part. C’est une expression du déni de responsabilité qui caractérise nos sociétés. C’est pourquoi, comme vous le savez de par votre expérience ou celle de vos proches, dans la plupart des cas ça ne marche pas. Dans la suite de cet exposé pratique, je vous montrerai pourquoi et je m’étendrai amplement sur cette question.

De manière générale, reconnaissons que d’une part, nous avons été mal informés et que d’autre part, nous n’avons pas fourni suffisamment d’efforts pour bien nous faire former. Du coup, la plupart des gens se lancent dans l’investissement soit parce qu’ils ont de l’argent, ou tout simplement parce qu’ils ont eu le témoignage de quelques-unes de leurs connaissances qui ont fait des placements qui génèrent de généreux dividendes. Voilà de très mauvaises motivations pour investir. C’est de là que partent les échecs des investissements et, conséquemment, les frustrations de toutes sortes qui vont avec.

Je voudrais ainsi partager dans ce module des principes forts et révolutionnaires qui vous permettront non seulement d’éviter de tomber dans le piège des mauvais investissements, que ce soit avec des individus ou avec des structures, mais aussi d’être mieux aguerri pour naviguer avec succès dans le monde de l’investissement. Nous parlerons de huit raisons pour lesquelles des investissements finissent mal et comment éviter que cela ne vous arrive, ou ne vous arrive encore.

 




Raison
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LES GENS INVESTISSENT LEUR ARGENT SANS INVESTIR LEUR TEMPS

Chaque fois que vous avez de la peine à prendre une décision importante, c’est un indicateur que vos valeurs ne sont pas encore clairement définies.1



Anthony Robbins




La première raison pour laquelle des investissements finissent mal est que les gens investissent leur argent sans investir leur temps. Il est vrai que l’une des raisons du choix de devenir investisseur c’est justement l’absence de temps matériel pour être pleinement entrepreneur. Seulement, ce que beaucoup de gens n’ont pas compris et qu’il est grand temps qu’ils comprennent c’est que, investir ne veut pas dire donner son argent à des individus ou à des structures, ensuite s’asseoir sagement et se frotter les mains en priant pour un bon retour sur investissement. Loin de là ! L’investissement est un art qui exige au moins l’implication partielle de l’investisseur. J’en parle amplement dans un autre mo- dule à l’Université de la Liberté Financière (ULiF) intitulé; Trois choses que vous devez impérativement faire avant d’investir votre argent.

Même si vous n’avez pas de temps pour investir, trouvez du temps pour acquérir des connaissances en investissement, afin d’en maîtriser au moins les préliminaires. Sachez que votre argent vous représente. Alors, si vous êtes perdu dans le monde de l’investissement, votre argent le sera autant que vous. Pensez-y ! Votre argent n’est pas intelligent ; c’est vous qui l’êtes. Donc, il ne saurait avoir une intelligence financière, mais vous, oui. Alors, lorsque vous avez investi votre argent, investissez également votre temps. Ceci a plusieurs avantages, mais pour besoin de concision, nous allons prendre en considération juste trois des plus importants.

Avantage #1 : Investir votre temps vous donne une plus grande lisibilité sur vos investissements.

Il est peu recommandable d’investir son argent et tout simplement attendre rentrer en possession de son retour sur investissement au terme du contrat. C’est un indicateur de négligence absolue et une preuve d’absence d’intelligence financière. Retenez ceci comme principe de base : l’investisseur qui possède l’intelligence financière traque son argent comme un espion traque sa cible. Il suit constamment les déplacements de son argent. Il pose des questions lorsque c’est nécessaire et intervient subtilement lorsque c’est vital. Il n’est pas pleinement impliqué, certes, mais il n’est pas non plus totalement détaché.

Avantage #2 : Investir votre temps développe pro- gressivement votre génie financier dans vos différents domaines d’investissement.

Pour devenir investisseur, il faut juste avoir quelques notions de base. Toutefois, l’investisseur est appelé à grandir dans la maîtrise des processus d’investissement. Car, l’intelligence avec laquelle il effectue des investissements de 1 000 000 FCFA n’est pas la même dont il aura besoin pour effectuer des investissements à hauteur de 50 000 000 FCFA ou ceux à hauteur de 2 000 000 000 FCFA, ainsi de suite. Alors, il a le devoir de développer son intelligence financière chaque jour qui passe. L’un des moyens les plus rapides et les plus certains de développer cette intelligence c’est d’investir au moins un peu de son temps dans ses investissements financiers en cours.

Autrement dit, investir son temps dans le suivi de ses investissements financiers n’a pas seulement pour objectif de traquer son argent, mais aussi de grandir en intelligence financière. Imaginez par exemple deux personnes qui investissent dans l’immobilier. La première investit 10 000 000 FCFA et reste sagement assise en attendant son retour sur investissement au terme fixé dans le contrat. La deuxième investit le même montant, soit 10 000 000 FCFA, mais suit ses investissements chaque mois, en appelant les entreprises ou les indivi- dus impliqués, en visitant les sites où l’argent a été investi, etc.

Au terme du contrat, en supposant que tout se passe bien pour les deux personnes, tandis que la première qui a investi et est ensuite restée sagement assise en attendant son retour sur investissement recevra seulement ses dividendes, la deuxième qui suivait progressivement et minutieusement les mouvements de son argent, en sortira non seulement avec les mêmes dividendes, mais avec une plus grande connaissance en immobilier que celle qui n’a pas bougé le petit doigt après l’investissement. Et pour dire vrai, il n’est pas impossible que cette dernière s’en sorte avec des bonus décrochés par le simple fait de sa proximité ou de son implication dans les différentes transactions. Ne dit-on pas souvent dans le jargon familier que l’œil qui voit doit profiter de ce qu’il a vu ?

Il est donc clair qu’investir votre temps lorsque vous avez investi votre argent, vous permet non seulement d’avoir une plus grande lisibilité de votre argent, mais aussi de développer votre génie financier dans votre domaine d’investissement. Remarquez que si vous ne grandissez pas en intelligence financière dans vos domaines d’investissement, vous n’exploiterez jamais toutes les possibilités disponibles dans ces domaines. Car, lorsque vous aurez des opportunités qui requièrent un niveau supérieur d’information et que vous serez incapable d’opérer à cette fréquence, vous les perdrez tout simplement.

Avantage #3 : Investir votre temps vous procure la sérénité qui vous permet de produire plus d’idées.

Tout bon investisseur sait que la lucidité et la sérénité sont des valeurs chères au monde de l’investissement.

Lorsque vous investissez un peu de votre temps dans le suivi de vos investissements, vous aurez l’esprit plus serein parce que vous saurez à chaque moment quelles sont la position et la situation de votre argent.

Un jour, j’écoutais un grand coach Nigérian, l’éminentissime Professeur Leke Alder, qui est l’un des instigateurs de la science de l’image de marque au Nigéria et, par ailleurs, enseignant de droit à l’université de Harvard aux États-Unis. Il s’adressait à une foule de chefs d’entreprises et de leaders venant de tous les horizons, sur l’influence psychologique de l’image de marque à l’âge de l’information. Lors de sa présentation, il s’est étendu sur les éléments constitutifs de l’image de marque des grandes entreprises et s’est appesanti sur leurs valeurs et leurs slogans.

Pour illustrer son propos, il a pris comme cas d’espèce l’entreprise UPS, qui est l’une des plus grandes sociétés d’expédition et de logistique au monde. Il expliquait que leur principe de base est d’informer le client à chaque instant sur les déplacements de ses colis. La partie la plus intéressante de son histoire est celle où il révélait la source d’inspiration de cette entreprise, c’est-à-dire comment elle avait développé cette valeur unique.

C’était à partir d’une histoire très célèbre de la Bible, celle de Jacob qui vola le droit d’aînesse de son frère aîné Ésaü. Si Ésaü, étant en brousse avait eu un moyen d’informer son père Isaac à chaque instant sur l’évolution de sa chasse, son frère cadet, Jacob, ne lui aurait pas volé son droit d’aînesse et bien sûr que le cours de l’histoire aurait été différent. C’est ainsi que UPS fut inspirée de donner à ses clients des rapports des déplacements de leurs colis à chaque instant. Le résultat est tout simplement phénoménal.

Cette histoire fascinante qui révèle une grande valeur de l’entreprise UPS illustre à suffisance l’importance du rapport continu dans une aventure d’investissement. Le rapport continu produit un esprit paisible et un esprit paisible est un environnement favorable à l’éclosion du génie. Lorsque vous passez un peu de votre temps à suivre vos investissements, vous n’êtes pas inquiet et dans ce calme, vous pouvez développer de nouvelles idées ingénieuses pour créer de plus grandes opportunités de faire du profit.

Voici donc en résumé trois des raisons pour lesquelles un investisseur doit investir non seulement son argent, mais aussi son temps :

	Avantage #1 : Investir votre temps vous donne une plus grande lisibilité de vos investissements.

	Avantage #2 : Investir votre temps développe progressivement votre génie financier dans vos différents domaines d’investissement.

	Avantage #3 : Investir votre temps vous procure la sérénité qui vous permet de produire plus d’idées.



Voilà donc qui explique les échecs des investissements. Si l’argent n’a pas d’intelligence propre, alors il a besoin d’une attention de proximité. Pensez à votre investissement comme à un enfant que vous envoyez faire une course. Lorsque vous envoyez votre enfant faire une course, s’il met plus de temps que prévu, vous êtes en alerte. Si le retard de son retour à la maison persiste de quelques minutes, vous réagissez promptement. Vous n’attendez pas la tombée de la nuit ou encore le lendemain pour aller au prochain poste de police faire une déclaration.

Malheureusement, c’est ce que beaucoup de gens font. Ils constatent le retard du retour à la maison de leur argent et ne font rien parce qu’ils ne sont pas eux-mêmes impliqués dans le processus d’investissement. Donc le retard constaté est quasi-insignifiant pour eux. Ils attendent la tombée de la nuit ou le lendemain, lorsque la traçabilité de l’investissement est devenue plus complexe et que les fonds ont pris le large, avant de réagir. Dans la plupart des cas, il est trop tard pour se rattraper.

Il est temps de changer d’attitude afin d’avancer plus rapidement. Ne commettez plus ces erreurs que beaucoup d’investisseurs commettent. Aujourd’hui vous avez une connaissance que les autres n’ont pas, faites-en bon usage. Peut-être faudrait-il le dire de manière assez radicale: désormais n’investissez pas votre argent si vous n’êtes pas prêt à investir un peu de votre temps dans le suivi de l’investissement.

CINQ CHOSES À RETENIR


	Investir ne veut pas dire donner son argent à des individus ou à des structures, ensuite s’asseoir sagement et se frotter les mains en priant pour un bon retour sur investissement. L’investissement est un art qui exige au moins l’implication partielle de l’investisseur.


	Sachez que votre argent vous représente. Alors, si vous êtes perdu dans le monde de l’investissement, votre argent le sera autant que vous.

	L’un des moyens les plus rapides et les plus certains de développer l’intelligence financière c’est d’investir au moins un peu de votre temps dans vos investissements financiers en cours.


	L’investisseur qui possède l’intelligence financière traque son argent comme un espion traque sa cible. Il n’est pas pleinement impliqué, certes, mais il n’est pas non plus totalement détaché.

	Lorsque vous passez un peu de votre temps à suivre vos investissements, vous n’êtes pas inquiet et dans ce calme, vous pouvez développer de nouvelles idées ingénieuses.







 

   RÉFÉRENCES

1Anthony Robbins, Awaken the Giant Within, How to Take Immediate Control of Your Mental, Emotional, Physical and Financial Destiny, New York, Free Press, 1991, P. 347.

 


Raison
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LES GENS CONFIENT LEUR ARGENT À DES INVESTISSEURS SANS AVOIR APPRIS À INVESTIR EUX-MÊMES


Le prix de la grandeur est la responsabilité.2



Winston Churchill

 

La deuxième raison pour laquelle des investissements finissent mal est que les gens, entendus ici ceux qui investissent, confient leur argent à des investisseurs, sans avoir appris à investir eux-mêmes. Imaginez quelqu’un qui n’a jamais acheté une aiguille pour la revendre et qui ne sait ni comment on achète, ni comment on vend. Soudainement, une opportunité d’investissement se présente et on lui dit, c’est une opportunité en or. Immédiatement, il se décarcasse et investit 10 000 000 FCFA : c’est une grosse erreur. Un an plus tard, on lui annonce que son investissement « n’a pas marché » et qu’il ne pourra rentrer ni dans son retour sur investissement ni dans le retour de son investissement.

Il fallait s’y attendre. Cet échec cuisant aurait pu être évité. Comment expliquez-vous qu’une personne qui n’a jamais effectué une transaction d’achat et de vente quelconque soit en même de réussir une transaction de 10 000 000 FCFA sans transition ? Que faut-il donc faire ? Il faut apprendre à investir soi-même avant de commencer à confier votre argent aux investisseurs, fussent-ils des individus ou des structures, pour qu’ils les investissent en votre nom. Ceci est important à trois niveaux.

Premièrement, apprendre à investir vous-même développe votre capacité à manier l’outil d’investissement.

L’investissement est un outil économique qu’il faut ap- prendre à manier si on désire devenir un investisseur à succès. Seulement, on n’apprend pas à le manier dans une salle de classe, même pas en écoutant des coach-motivateurs tels que T. G. SONFFO. Non ! Il faut, après avoir écouté des enseignements de coaching et de motivation, descendre sur le terrain et commencer à investir de manière pratique. Seulement, il faut commencer par des investissements à faible échelle ; ensuite, vous passez à des investissements à moyenne échelle et, enfin, vous pourrez vous engager dans des investissements à grande échelle. Ce faisant, vous serez en train d’aiguiser vos compétences d’investisseur. C’est lorsque vous aurez maîtrisé les fondamentaux que vous pourrez oser prendre de plus grands risques.

Alors, n’allez pas faire un investissement de 20 000 000 FCFA alors que vous n’avez jamais fait un investissement de 20 000 FCFA. C’est une erreur que la plupart des personnes qui se lancent dans l’investissement commettent. Souvenez-vous que dans la leçon précédente, nous avons discuté de la nécessité de suivre ses investissements en tant qu’investisseur. Dans cette même logique, lorsque vous faites de petits investissements et que vous apprenez à les suivre intelligemment, il deviendra plus facile pour vous de faire de gros investissements tout en prenant de faibles risques, ce qui est une définition catégorique de l‘intelligence financière.

Deuxièmement, apprendre à investir vous-même vous permet de maîtriser la gestion des contretemps.

L’une des raisons principales pour lesquelles des investissements finissent mal c’est l’impatience des investisseurs. La dernière leçon de ce module sera totalement consacrée à cette analyse. Lorsque les dividendes tardent à être générés, certains investisseurs perdent leur sangfroid et changent radicalement d’attitude. La suite est généralement très désagréable. Quelqu’un sait-il de quoi je parle ? Ce phénomène qui est presque vulgaire n’a qu’une seule explication : dans la plupart des cas, il s’agit des personnes qui n’ont pas fait suffisamment d’investissements personnels pour savoir gérer la pression des investissements collectifs qui n’ont pas marché.

Parlant de contretemps ici, il s’agit entre autres, des échecs d’investissement, des livraisons tardives qui vous font perdre tout ou une partie de votre investissement ; ou d’un client qui n’a pas réglé une facture importante, ce qui vous met dans tous vos états ; ou du règlement d’un gros contrat qui a trainé et qui finalement n’a pas abouti dû à une erreur administrative ; d’une marchandise qui a atteint ou même dépassé sa date de péremption entraînant une grosse perte d’argent pour votre entreprise.

Lorsque vous apprenez à investir personnellement de petits montants, vous vous habituerez à ce genre de situations contrariantes et il deviendra plus facile pour vous de gérer des situations similaires, lorsque vous ferez des investissements plus importants impliquant d’autres personnes ou d’autres entreprises. Je crois que vous constatez avec moi que beaucoup d’investissements ont raison de finir mal : les investisseurs ne grandissent pas dans le monde de l’investissement ; ils y apparaissent subitement et finissent par devenir un danger pour eux-mêmes.

Troisièmement, apprendre à investir vous-même vous permet de dénicher plus facilement les créneaux porteurs.

Pourquoi investir 5 000 000 FCFA dans un business pour ensuite vous rendre compte que c’est un secteur qui n’est pas aussi lucratif que vous le pensiez ? C’est le témoignage de plus d’une personne. Très souvent, on voit des gens qui disent, « et pourtant on m’avait dit que ça payait. » Vous connaissez peut-être quelqu’un qui connaît quelqu’un qui sait de quoi je parle. Or, en faisant de petits investissements personnellement dans différents domaines, vous saurez exactement dans quels domaines vous pouvez investir votre argent avant de le placer dans des investissements collectifs.

Plus vous naviguez dans le monde de l’investissement en faisant de petits placements, plus vous serez informé sur les opportunités d’investir, et ce dans différents domaines. Plus vous êtes informé sur les opportunités d’investir, plus il vous sera aisé de reconnaître lesquelles sont les meilleures. C’est ainsi que peu à peu, vous vous constituerez une base de données importante sur les créneaux dans lesquels les gens peuvent facilement investir et avoir de généreux retours. Bien sûr que vous ne serez pas un exemple du cordonnier mal chaussé ! Vous pourrez bénéficier de ces créneaux et faire bénéficier d’autres personnes.

En conclusion, confier des montants importants à des individus ou à des structures à des fins d’investissement sans avoir soi-même appris à investir des montants peu importants, c’est prendre un gros risque. En réalité, c’est un risque mal calculé, ou pas calculé du tout ! En investissement stratégique, retenez et souvenez-vous toujours que votre marge de risque doit être directement proportionnelle à votre marge de profit.

Voici en résumé pourquoi il faut apprendre à faire de petits investissements soi-même avant de confier des sommes importantes à des investisseurs :

	Premièrement, apprendre à investir vous-même développe votre capacité à manier l’outil d’investissement.

	Deuxièmement, apprendre à investir vous-même vous permet de maîtriser la gestion des contretemps.

	Troisièmement, apprendre à investir vous-même vous permet de dénicher plus facilement les créneaux porteurs.



Alors, il est temps de penser et d’agir différemment. Ne commettez plus d’erreurs ; ni celles que vous commet- tiez avant, ni celles que les autres commettent encore. Faites l’effort de faire vos devoirs. N’apparaissez pas dans le monde de l’investissement ; grandissez dans le monde de l’investissement. Peut-être faut-il rappeler cette phrase centrale pour ce module : l’investissement est un art qui exige au moins l’implication partielle de l’investisseur.

CINQ CHOSES À RETENIR



	Il faut apprendre à investir soi-même avant de commencer à confier votre argent aux investisseurs, fussent-ils des individus ou des structures.


	L’investissement est un outil économique qu’il faut apprendre à manier si on désire devenir un investisseur à succès.


	Lorsque vous faites de petits investissements et que vous apprenez à les suivre intelligemment, il deviendra plus facile pour vous de faire de gros investissements tout en prenant de faibles risques.


	En faisant de petits investissements personnellement dans différents domaines, vous saurez exactement dans quels domaines vous pouvez investir votre argent avant de le placer dans des investissements collectifs.


	N’apparaissez pas dans le monde de l’investissement ; grandissez dans le monde de l’investissement.












 

  RÉFÉRENCES

2Winston Churchill cité par MJ DeMarco dans L’autoroute du Millionnaire, La voie express vers la richesse, Paris, Éditions CONTRE-DIRES, 2018, P. 103.
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LES GENS INVESTISSENT DES MONTANTS QU’ILS NE SONT PAS PRÊTS À PERDRE

 

One ne peut pas faire des choses extraordinaires avec des hommes ordi- naires.3



Paul K. Fokam




Avez-vous déjà observé une scène comme celle-ci ? Quelqu’un qui met les deux mains sur la tête, écarquille les yeux, plie le cou, se tourne sans cesse et se met soudainement à pleurer à chaudes larmes sans aucune influence visible venant de l’extérieur. Il vient de perdre un montant d’argent im- portant. Voilà la souffrance que peuvent s’infliger les personnes qui investissent des montants qu’elles ne sont pas prêtes à perdre. Le principe est le suivant : si vous investissez un montant d’argent que vous n’êtes pas prêt à perdre, vous l’avez déjà perdu. Permettez-moi de vous montrer rapidement deux types de montants d’argent que vous ne devez jamais investir.

Un, n’investissez jamais un montant d’argent que vous n’avez pas.

Ne me demandez pas comment, mais il y a des gens qui réussissent à investir de l’argent qu’ils n’ont pas. Ceci est une erreur très commune chez les jeunes investisseurs. Ce phénomène émane probablement de certains des enseignements que nous recevons des coaches et des motivateurs (dont je fais partie bien sûr).

Mais vous savez, aucune connaissance n’est infuse et aucun mode de transmission des connaissances n’est parfait. Lorsque vous écoutez par exemple un motivateur vous encourager à investir en utilisant les OPM, entendu Other People’s Money ou en français ADA, l’argent des autres, il faut pouvoir peser cette information afin de savoir quand et comment l’utiliser. Utiliser l’argent des autres (ADA) ne signifie pas qu’il faut tout simplement aller prendre de l’argent chez des gens pour l’investir sans se soucier de certains détails qui peuvent influencer le cours de l’investissement. D’où la nécessité du coaching de proximité pour vous accompagner méticuleusement dans vos activités entrepreneuriales.

Le constat est que beaucoup de gens regardent les riches à distance et essaient de faire ce qu’ils font sans savoir pourquoi et comment ils le font. Lorsque vous voyez un riche faire un placement d’argent à titre d’investissement, si l’argent en question ne lui appartient pas, sachez qu’il a un montant égal ou supérieur à cet argent quelque part en réserve. C’est le principe de la doublure. Pendant ce temps, les pauvres, ou plutôt les non riches, prennent de l’argent qui ne leur appartient pas et l’investissent sans avoir un plan de secours en cas de rebondissement. C’est ça investir un argent qu’on n’a pas.

Pour ceux qui ont quelques doutes, souvenez-vous que nous parlons ici de l’investissement et non de l’entrepreneuriat. En entrepreneuriat, vous pouvez solliciter de l’argent pour entreprendre. Mais en investissement, vous devez être plus prudent. Ceci fait l’objet d’un autre module à l’Université de la Liberté Financière (ULiF) intitulé Entreprendre et investir : deux mondes, deux réalités. Désormais, n’investissez plus des montants d’argent que vous n’avez pas.

Deux, n’investissez jamais un montant d’argent que vous n’êtes pas prêt à perdre.

Un jour, dans le cadre des séances que nous appelons généralement session adrénaline à l’école des entrepreneurs, j’ai invité le coach Erika Lindou, entrepreneur et chef d’entreprises dynamique, pour qui j’ai beaucoup d’admiration. Les sessions adrénalines sont des sessions au cours desquelles nous invitons un entrepreneur à succès qui vient entretenir nos étudiants de l’école des entrepreneurs sur les secrets de leur réussite. Pendant son intervention, il nous a fait part d’une expérience assez captivante.

Un jeune qui cherchait un créneau d’investissement l’a appelé et lui a dit : « Coach Erika, il m’a été dit que je pouvais recevoir des conseils auprès de vous, sur où et comment investir mon argent. Que puis-je faire avec 2 000 000 FCFA de manière à obtenir des dividendes intéressants ? » Et le coach Erika de lui répondre par une autre question : « Jeune homme, êtes-vous prêt à perdre 2 000 000 FCFA ? » Désemparé par cette réponse on ne peut plus inattendue, le jeune homme reparti très déçu, vous vous en doutez bien. Mais voyez-vous, il s’agissait là d’un recadrage de la part du coach qui était suffisamment illuminé pour pouvoir faire la différence entre un investisseur et un aventurier.

Beaucoup de gens veulent investir des montants qu’ils ne sont pas prêts à perdre. Alors, voici quatre questions cruciales qu’il faut se poser avant d’investir, lorsque votre investissement est d’un montant important pour vous :

Question #1 : Ai-je déjà investi un tel montant auparavant ?

S’il vous arrive de vouloir faire le placement d’un montant que vous considérez important pour vous, posez-vous d’abord la question de savoir si vous avez déjà effectué un tel investissement. Si la réponse est « non », prenez votre temps pour étudier de fond en comble l’opportunité avant de vous lancer. À ce moment, n’ayez pas le regard fixé sur le retour sur investissement bien que ce soit la motivation principale de tout investissement ; mais ayez le regard fixé sur l’investissement en lui-même, question d’en appréhender les différents contours. En outre, si la réponse est oui, alors posez-vous la prochaine question.

Question #2 : Comment l’investissement s’était-il soldé ?

Alors, la première question était : « Ai-je déjà investi ce montant auparavant ? » Ici, la réponse est « oui ». La prochaine question importante à se poser est maintenant :

« Comment l’investissement s’était-il soldé ? » S’il s’était soldé par un succès, alors vous pouvez continuer dans vos analyses pour conclure le nouvel investissement.

Mais au cas où il s’était soldé par un échec, alors prenez la peine de revoir les causes de l‘échec afin que l’histoire ne se répète pas. À ce moment, une pause s’impose. Prenez du temps. Toutefois, il ne s’agit aucunement du analysis-paralysis (analyse – paralysie) ; c’est-à-dire d’une analyse exagérée qui finit par causer la perte même de l’opportunité. Non, il est juste question ici, de prudence constructive développée par l’expérience du passé.

Question #3 : Si jamais cet investissement ne marchait pas, quel serait l’impact direct sur la nature de mes finances ?

Vous désirez, par exemple, investir 500 000 FCFA. La question qu’il vous faudra vous poser ici est, « si jamais cet investissement de 500 000 FCFA ne marchait pas, quel serait l’impact direct de cette perte sur mon niveau financier ? » Une autre façon de poser cette question est : « combien de temps me faudrait-il pour me remettre du fossé financier créé par ce mauvais investissement ? » La réponse à cette question déterminera la décision d'investir ou de ne pas investir ce montant d'argent.

Si par exemple, il vous faudra toute une année de travail dur pour remonter la pente d’un mauvais investissement, alors, il ne mérite pas d’être fait. S’il vous faudra six mois, il ne mérite pas non plus d’être fait, surtout lorsque votre niveau financier est relativement faible. Entre temps, vous aurez des factures à régler, probablement d’autres charges à supporter, sans parler d’une dette éventuelle que l’échec de l’investissement aurait causée. Pour vous, c’est un mauvais investissement. Alors, la balle est dans votre camp !

Question #4 : Si jamais cet investissement ne marchait pas, quel serait l’impact direct sur la nature de ma relation avec mes partenaires ?

Que vous soyez proche ou non des personnes directement impliquées dans le projet d’investissement, voilà une question que vous devez absolument vous poser. Les relations sont d’une importance capitale. Les mauvais investissements ont souvent causé la perte de plusieurs d’entre elles. Alors, cette question n’est en rien superflue. Au contraire, elle aurait pu passer avant la troisième question si elles étaient énumérées par ordre d’importance.




En résumé, retenons que les deux types de montants d’argent qu’il ne faut jamais investir sont :

		un montant d’argent que vous n’avez pas.

	un montant d’argent que vous n’êtes pas prêt à perdre.






En outre, voici les quatre questions cruciales qu’il faut se poser avant d’investir, lorsque votre investissement est d’un montant important pour vous :

		Question #1 : Ai-je déjà investi un tel montant auparavant ?

	Question #2 : Comment l’investissement s’était-il soldé ?

	Question #3 : Si jamais cet investissement ne marchait pas, quel serait l’impact direct sur la nature de mes finances ?

	Question #4 : Si jamais cet investissement ne marchait pas, quel serait l’impact direct sur la nature de ma relation avec mes partenaires ?






En conclusion, disons qu’en règle générale, il ne faut jamais investir un montant d’argent qu’on n’est pas prêt à perdre. Cela ne signifie bien sûr pas que nous perdrons tous nos investissements. Loin de là ! Mais être préparés à perdre nous permet d’avoir le courage d’oser ; être préparés à perdre nous permet également d’encaisser plus facilement des coups durs.

Mais alors, comme le disait Brian Tracy, auteur, entrepreneur à succès et coach avéré en leadership et management, lorsqu’on poursuit le meilleur et qu’on se prépare pour le pire, le pire arrive rarement.

CINQ CHOSES À RETENIR


	Il ne faut jamais investir un montant d’argent qu’on n’est pas prêt à perdre. Être préparés à perdre nous permet d’avoir le courage d’oser ; être préparés à perdre nous permet également d’encaisser plus facilement des coups durs.


	En entrepreneuriat, vous pouvez solliciter de l’argent pour entreprendre. Mais en investissement, vous devez être plus prudent.

	S’il vous arrive de vouloir faire le placement d’un montant que vous considérez important pour vous, posez-vous d’abord la question de savoir si vous avez déjà effectué un tel investissement.


	S’il vous faudra toute une année de travail pour remonter la pente d’un mauvais investissement, alors, il ne mérite pas d’être fait. Pour vous, c’est un mauvais investissement.

	Lorsqu’on poursuit le meilleur et qu’on se prépare pour le pire, le pire arrive rarement.







 

   RÉFÉRENCES

3Paul K. Fokam, L’entreprise africaine et la mondialisation, Yaoundé, afrédit, Africaine d’Édition, 2010, P. 161.
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CEUX QUI INVESTISSENT LEUR ARGENT IGNORENT LES SIGNAUX D’ALERTE D’UN DANGER ÉVENTUEL

 

Asseyez-vous et écrivez-vous une lettre.4



Napoleon Hill & W. Clement Stone




Aucun échec n’arrive sans signal d’alerte. Si non la vie serait injuste et le succès un mirage ; ce qui n’est pas le cas ! Puisque partout autour de nous et chaque jour qui passe, nous voyons des gens qui réussissent et qui sont pleinement épanouis. Ceci signifie que lorsque nous essuyons des échecs cuisants dans nos investissements, dans la plupart des cas, des signaux d’alerte nous ont été envoyés auxquels nous n’avons tout simplement pas été sensibles. Voici trois signaux d’alerte qui méritent grandement votre attention si vous voulez éviter de tomber dans les pièges des mauvais investissements.

 

Signal d’alerte #1 : Lorsque l’argent n’est pas investi dans le projet initial

Voici le tout premier signal d’alerte que la plupart des gens ignorent, même lorsqu’il est évident à leurs yeux. Si vous placez votre argent dans un investissement et que juste après, vous vous rendez compte que l’argent n’a pas été investi dans le projet initial et ce, sans une renégociation des termes du contrat d’investissement, trouvez le moyen de récupérer votre argent avant qu’il ne soit trop tard. Très souvent, lorsque l’argent investi ne prend pas sa direction initiale, c’est un indicateur que les dividendes promis ne seront pas au rendez-vous tel qu’initialement prévu. Si oui, eux aussi pourraient ne pas prendre leur direction initiale. Pensez-y !

Si par exemple, vous investissez 10 000 000 FCFA dans un projet d’achat de cacao pour commercialisation ou pour transformation, et qu’après avoir investi votre argent, vous vous rendez compte que cet argent est plutôt investi dans les procédures d’immatriculation foncière, voilà un signal d’alerte. Ou encore, vous faites un placement de 300 000 FCFA dans un projet d’investissement qui consiste à acheter et revendre du matériel informatique, et par la suite vous remarquez que l’argent est plutôt investi dans un projet d’agriculture, c’est un signal d’alerte qu’il serait extrêmement coûteux d’ignorer.

Vous savez, quand vous entendez des gens dire, « si je savais… ». En réalité, ils savaient, mais refusaient tout simplement d’accepter ce qu’ils savaient, parce qu’ils espéraient que ce qu’ils savaient ne soit pas vrai. Malheureusement pour eux, rien n’est aussi réel qu’un argent consciemment investi et aussi douloureux que lorsqu’on l’a négligemment perdu. « Si je savais » ne nous fait ni corriger nos erreurs, ni les rattraper.

Souvent, même lorsqu’on se rend compte de ce fait, on se dit : « on a déjà investi l’argent, il n’y a plus qu’à faire confiance aux individus ou aux structures qui s’en chargent. » Nous ne le répéterons pas assez dans ce module, l’investissement est un art qui exige l’implication totale ou partielle de l’investisseur. Remarquez que plus un investissement est avancé, plus il devient difficile de rebrousser chemin. Alors, si vous remarquez une anomalie dans la direction que prend l’argent investi dès le départ, manifestez-vous et prenez une décision immédiatement : soit la décision de vous retirer carrément du projet d’investissement, soit celle d’être plus prudent dans le suivi de l’investissement en question. Mais de grâce, ne restez pas passif ; pas lorsque vous avez déjà reçu un premier signal d’alerte.

Signal d’alerte #2 : Lorsque deux ou trois promesses de versement des dividendes n’ont pas été respectées

Dans ma carrière d’entrepreneur   et   d’investisseur, j’ai fait suffisamment d’investissements qui n’ont pas marché pour savoir que chaque investissement sait annoncer la direction qu’il prend. Il faut juste être raisonnablement sensible pour le remarquer. C’est comme un avion qui ne peut se crasher sans signaler qu’il est sur le point de se crasher, ou un navire qui ne peut chavirer sans signaler qu’il est sur le point de chavirer. De la même manière que le soleil annonce automatiquement son lever, que la nuit annonce systématiquement sa tombée et que la pluie annonce visiblement sa venue, l’échec d’un investissement annonce ouvertement son avènement.

Lorsque deux ou trois promesses de paiement des dividendes n’ont pas été respectées, c’est un signal d’alerte rouge fort, très fort d’ailleurs. L’une des différences vitales entre l’investissement et l’entrepreneuriat c’est justement la précision dans le retour sur investissement que le premier a et que le deuxième n’a pas. L’entrepreneur investit et travaille pour atteindre les résultats prévus, tandis que l’investisseur investit et attend d’obtenir les résultats prédits. Le monde de l’investissement a une marge d’exactitude que le monde de l’entrepreneuriat n’a pas. La raison est simple et facile à comprendre.

L’entrepreneur produit et vend, que ce soit des produits ou des services. L’investisseur ne produit ni ne vend. Donc, il n’est pas conscient de certaines réalités auxquelles est confronté l’entrepreneur. Son niveau de patience ne saurait par conséquent être le même que celui de l’entrepreneur qui a appris à attendre que son champ produise. Du coup, celui qui travaille avec des investisseurs doit garder à l’esprit que les versements des dividendes doivent être scrupuleusement respectés, effectués aux dates prévues, sauf en cas de crise majeure officiellement reconnue.

Ceci dit, si vous avez placé de l’argent à titre d’investissement et que deux ou trois promesses de paiement des dividendes ne sont pas respectées, votre créneau d’investissement est constitué soit d’arnaqueurs, soit d’amateurs. Dans les deux cas de figure, prenez une décision immédiate. Car très souvent, les résultats obtenus avec les arnaqueurs sont presque les mêmes que ceux obtenus avec les amateurs. Les premiers vous trompent ; les deuxièmes se trompent. Conclusion, vous obtenez le même résultat. Donc, lorsque vous remarquez que des promesses de paiement des dividendes ne sont pas respectées, c’est un fort signal d’alerte à prendre en considération.

Signal d’alerte #3 : Lorsque les individus ou les structures d’investissement exigent plus de placements sans reverser de profits

Le signe qu’une structure est de nature douteuse ou qu’un individu est de nature douteuse est lorsqu’ils demandent plus de placements financiers qu’ils ne produisent de profits. Autrement dit, lorsqu’une structure continue d’exiger de vous des investissements, et que vous ne voyez pas de retour sur un seul des investissements déjà effectués, c’est un signal d’alerte. L’ignorer pourrait vous coûter extrêmement cher.

Il y a plusieurs raisons pour lesquelles les individus ou les structures pourraient afficher un tel comportement dans le processus d’investissement. Il peut s’agir d’une part, de l’incompétence des investisseurs (ceux chargés des procédures), d’autre part, de leur irresponsabilité ou encore de l’ignorance totale (amateurisme) de ceux-ci. Mais quel que soit le cas, vous avez votre part de responsabilité lorsque les choses tournent mal. Si vous adoptez une nouvelle attitude, vous obtiendrez de nouveaux résultats dans vos prochains investissements.

Par ailleurs, vous auriez probablement remarqué que ces signaux d’alerte sont si forts qu’il serait presqu’impossible de les ignorer. Et pourtant, la plupart des personnes les ignorent. Ceci nous ramène à la toute première raison pour laquelle des investissements finissent mal : les gens investissent leur argent, mais ne sont pas prêts à investir leur temps pour suivre leur argent. D’où l’ignorance de ces signaux d’alerte avec les terribles conséquences correspondantes.




En résumé, voici trois signaux d’alerte à ne plus ignorer lorsque vous êtes impliqué dans des projets d’investissement :

		Signal d’alerte #1 : Lorsque l’argent n’est pas investi dans le projet initial

	Signal d’alerte #2 : Lorsque deux ou trois promesses de versement des dividendes n’ont pas été respectées

	Signal d’alerte #3 : Lorsque les individus ou les structures d’investissement exigent plus de placements sans reverser de profits






Le véritable problème avec les mauvais investissements n’est pas seulement l’argent perdu, mais l’enthousiasme éteint. Plusieurs n’osent plus investir aujourd’hui parce qu’ils ont été grandement déçus par les résultats peu encourageants de leurs investissements passés. Mais voyez-vous, cet enseignement vous montre votre part de responsabilité dans chacun de vos échecs. Alors, il est temps de vous ressaisir et de vous relever. Appliquez ces leçons à la lettre et vous obtiendrez des résultats différents. C’est un nouveau jour qui se lève, profitez-en au maximum et accomplissez vos rêves financiers !

CINQ CHOSES À RETENIR


	Lorsque nous expérimentons des échecs cuisants dans nos investissements, dans la plupart des cas, des signaux d’alerte nous ont été envoyés auxquels nous n’avons tout simplement pas été sensibles.


	Très souvent, lorsque l’argent investi ne prend pas sa direction initiale, c’est un indicateur que les dividendes pro- mis ne seront pas au rendez-vous tel qu’initialement prévu.

	Plus un investissement est avancé, plus il devient difficile de faire chemin retour. Alors, si vous remarquez une anomalie dans la direction que prend l’argent investi dès le départ, manifestez-vous et prenez une décision immédiatement.


	Chaque investissement sait annoncer la direction qu’il prend. Il faut juste être raisonnablement sensible pour le remarquer. C’est comme un avion qui ne peut se crasher sans signaler qu’il est sur le point de se crasher, ou un navire qui ne peut chavirer sans signaler qu’il est sur le point de chavirer.

	L’entrepreneur investit et travaille pour atteindre les résultats prévus. L’investisseur investit et attend d’obtenir les résultats prédits. Le monde de l’investissement a une marge d’exactitude que le monde de l’entrepreneuriat ne saurait avoir.







 

   RÉFÉRENCES

4Napoleon Hill & W. Clement Stone, Success Through a Positive Mental Attitude, New York, Pocket Books, 1987, P. 138.
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LES GENS INVESTISSENT TOUT LEUR PATRIMOINE DANS UN SEUL PROJET

Les gens ne sont pas paresseux. Ils ont juste des buts qui ne les inspirent pas suffisamment.5



Anthony Robbins

 

Erreur fatale !

Voici une erreur courante chez les jeunes investisseurs. La plupart d’entre eux investissent la totalité de leur patrimoine (entendu ici leur argent) dans un seul projet. Il y a trois raisons qui justifient cette attitude très commune :

Raison #1 : Une confiance excessive en les structures ou les individus en charge de l’investissement

On peut également dire que la confiance excessive est à l’origine de plusieurs investissements qui finissent mal ! La question est, « sur quelle base faites-vous autant confiance à un individu ou à une structure ? » Si votre confiance est basée sur leur grande expertise avérée, qu’en est-il des aléas du marché ? Le marché peut changer à tout moment. Si elle est basée sur les témoignages d’autres personnes qui ont fait de bons investissements avec eux dans le passé, avez-vous la maîtrise des détails de la nature de leurs contrats ? Et si votre confiance était aveugle, comment pourriez-vous voir avec vos yeux fermés le danger arriver ?

Raison #2 : Une certitude absolue du succès du projet d’investissement

La certitude absolue est indéniablement à l’origine des investissements qui finissent mal. Ce qu’il faut savoir c’est que le monde de l’investissement a des principes de base qui doivent être connus et, à la limite, mémorisés par toute personne désireuse de s’y lancer de plein fouet : il n’y a pas d’investissement à risque zéro, les opportunités en or n’existent pas, etc. L’un de ces principes de base est celui-ci : la certitude absolue du succès d’un projet d’investissement est un leurre.

Vous est-il déjà arrivé de faire un investissement et d’être si sûr de son retour que vous avez d’autres projets précis à réaliser avec vos bénéfices ? Quelle grosse déception lorsque c’est le contraire qui se produit ! Il m’a fallu plusieurs années d’investissement et des dizaines de millions partis en fumée, suivi des conséquences désastreuses, pour comprendre ces leçons que je partage aujourd’hui. Alors, n’attendez pas d’en faire l’expérience pour réaliser que c’est une erreur fatale que d’être absolument convaincu du succès d’un projet d’investissement, quels que soient les contextes et les partenaires impliqués.

Raison #3 : La faiblesse des ressources disponibles à investir

Il peut arriver que certaines personnes investissent tout ce qu’elles ont, juste parce que tout ce qu’elles ont représente le minimum requis pour participer au projet d’investissement.

Voilà trois raisons qui justifient le fait que les gens investissent tout ce qu’ils ont comme argent uniquement dans un projet. Autrement dit, les gens investissent tout leur patrimoine dans un seul projet, soit parce qu’ils ont une confiance excessive envers les structures ou les individus qui se chargent du processus d’investissement, soit parce qu’ils sont absolument certains du succès du projet en question, soit du fait du caractère limité des ressources disponibles entre leurs mains. Généralement, lorsque ces motivations sont à la base d’un investissement, la probabilité qu’il finisse mal est proche de 1.

Conséquemment, plusieurs investisseurs ont été totalement ruinés au point de ne plus avoir ni capital financier, ni capital relationnel, ni capital enthousiasme, ni capital rêve. Alors, disons-le clairement : il est peu recommandable d’investir tout son patrimoine dans un seul projet, surtout lorsqu’on fait encore ses premiers pas dans le monde de l’investissement. Permettez-moi, néanmoins, d’ouvrir un peu plus grandement le champ de réflexion afin de faciliter la compréhension de tous.

Deux courants de pensée relatifs à cette philosophie animent vivement la scène du monde de l’investissement. D’une part, il y a ceux qui pensent comme Robert Kiyosaki et Donal Trump (grands défenseurs mondiaux de l’éducation financière) qu’il ne faut pas mettre tous ses œufs dans un seul panier pour ne pas les perdre tous à la fois en cas d’accident, tel qu’ils l’expliquent dans l’un des livres qu’ils ont coécrits intitulé Why We Want You to Be Rich6. D’autre part, il y a ceux qui pensent comme Warren Buffet (le plus grand investisseur de l’histoire) qu’il faut mettre tous ses œufs dans un seul panier et ensuite le surveiller de très près.

D’où la question, faut-il investir son argent dans plusieurs projets ou bien faut-il l’investir dans un seul projet et le suivre de très près ? Je fais une brève analyse générale et ensemble nous trouverons la conclusion la plus plausible.

D’entrée de jeu, que signifie surveiller son panier de très près ? Cela signifie mettre sur pied un système qui vous permet de suivre à une fréquence constante, les mouvements de vos investissements. A priori, cela semble facile à faire, jusqu’à ce qu’on réalise la pléthore des facteurs à engager pour mettre sur pied un mécanisme aussi fiable.

La question est donc, avez-vous les moyens de bâtir un tel système de suivi et d’évaluation de vos investissements ? C’est la condition sine qua non pour mettre tous vos œufs dans un seul panier. C’est-à-dire que, pour investir tout votre argent dans un seul projet d’investissement, vous devez avoir les moyens de mettre sur pied un mécanisme professionnel et performant qui vous permettra non seulement d’analyser la faisabilité de cet investissement, mais aussi de suivre à chaque instant son évolution sur le marché. Ce qui n’est en rien une tâche des moins commodes pour un jeune investisseur, n’est-ce pas ?

Alors, lorsque Warren Buffet affirme qu’il faut mettre tous ses œufs dans un seul panier et le surveiller de très près, en réalité, il ne s’adresse pas à tout le monde. Si vous êtes un jeune investisseur, ce conseil ne vous concerne pas. Il serait donc suicidaire de le suivre à la lettre. Je tiens à rappeler que le mot « jeune » utilisé ici ne renvoie pas à l’âge biologique, mais plutôt à l’âge dans le monde de l’in- vestissement. Jeune investisseur et investisseur jeune ne renvoient pas à la même réalité.

Je voudrais vous donner, avant de terminer cette leçon, quelques règles qui vous permettront d’éviter d’être pris à ce piège.

Règle #1 : N’investissez jamais tout votre argent sans un plan de secours.

Investir tout l’argent qu’on possède c’est du suicide financier, particulièrement lorsqu’on est encore à ses débuts dans le monde de l’investissement et qu’on ne maîtrise pas encore les rouages des processus et des procédures. Vous entendez souvent certaines personnes dire : « qui ne risque rien n’a rien. » Évitez de suivre ces clichés que les gens utilisent sans en saisir la teneur. Pour vous, en tant qu’individu à votre niveau d’opération financière, que signifie « qui ne risque rien n’a rien ? » Retenez que lorsque vous investissez tout l’argent en votre possession, vous réduisez considérablement votre marge de manœuvre en cas d’échec ou de retard de paiement. C’est pourquoi généralement, les frictions et les déceptions sont à leur comble !

Règle #2 : Segmentez votre argent avant de l’investir.

Ceci signifie que votre argent doit être bien organisé avant d’être investi. De la même manière que vos revenus doivent être segmentés, vos investissements doivent être segmentés. C’est-à-dire que vous gagnerez à définir quelle proportion de votre argent vous voulez placer dans des investissements de manière systématique. Surtout, tenez-vous-en ! Ceci signifie, pour être un peu plus clair, que vous ne devez pas investir de l’argent juste parce que vous avez vu une nouvelle « opportunité en or ». Investissez en fonction du plan que vous vous êtes fixé et cette discipline financière vous épargnera un grand nombre de frustrations.

Règle #3 : Ne faites jamais deux investissements consécutifs sans tirer des leçons du premier, même en cas de succès.

Très souvent, on pense qu’on ne peut apprendre que de nos erreurs ou de nos échecs. Oh que non ! Nos succès aussi peuvent nous enseigner bien des leçons précieuses. L’avantage qu’il y a à toujours prendre un moment pour tirer des leçons de nos investissements passés est la visibilité qu’elles nous donnent sur les investissements futurs.

 

En résumé, nous avons d’abord vu trois des raisons capitales qui justifient le fait que les gens investissent tout leur patrimoine dans un seul projet :

	Raison #1 : Une confiance excessive en les structures ou les individus en charge de l’investissement

	Raison #2 : Une certitude absolue du succès du projet d’investissement

	Raison #3 : La faiblesse des ressources disponibles à investir



Ensuite, nous avons présenté trois règles principales à toujours respecter :

	Règle #1 : N’investissez jamais tout votre argent sans un plan de secours.

	Règle #2 : Segmentez votre argent avant de l’investir.

	Règle #3 : Ne faites jamais deux investissements consécutifs sans tirer des leçons du premier, même en cas de succès.



En conclusion, des investissements finissent mal, entre autres, parce que les gens investissent tout leur pa- trimoine dans un seul projet. Ne commettez plus cette erreur. Celui qui a la connaissance doit être, penser et agir différemment de celui qui n’en a pas. Alors, soyez, pensez et agissez différemment de ceux qui n’ont pas cette connaissance qui vous a été exposée ici à l’Univer- sité de la Liberté Financière (ULiF) et vous produirez des résultats différents !

CINQ CHOSES À RETENIR

		Il est peu recommandable d’investir tout son patrimoine dans un seul projet, surtout lorsqu’on est à ses débuts dans le monde de l’investissement.






		Pour investir tout votre argent dans un seul projet d’investissement, vous devez avoir les moyens de mettre sur pied un mécanisme professionnel et performant qui vous permettra non seulement d’analyser la faisabilité de chaque investissement, mais aussi de suivre à chaque instant son évolution sur le marché.






		Investir tout l’argent qu’on possède c’est du suicide financier, particulièrement lorsqu’on est encore à ses débuts dans l’investissement et qu’on ne maîtrise pas encore les rouages des processus et des procédures.






		Retenez que lorsque vous investissez tout l’argent en votre possession, vous réduisez considérablement votre marge de manœuvre en cas d’échec ou de retard de paiement.






		Vous ne devez pas investir de l’argent juste parce que vous avez vu une nouvelle « opportunité en or ». Investissez en fonction du plan que vous vous êtes fixé et cette discipline financière vous épargnera un grand nombre de frustrations.
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CEUX QUI SONT RESPONSABLES DES PROCÉDURES D’INVESTISSEMENT NE SONT PAS ENCORE EUX-MÊMES FINANCIÈREMENT LIBRES

Les personnes qui ont le plus besoin d’éducation financière, ce sont nos leaders.7



Robert T. Kiyosaki

 

S’il y a trois raisons principales pour lesquelles des investissements finissent mal, celle-ci en fait partie. Lorsque ceux qui sont responsables des investissements, c’est-à-dire, les structures ou les individus qui encaissent de l’argent à des fins d’investissement, ne sont pas encore eux-mêmes financièrement libres, la probabilité que les investissements finissent mal est encore plus grande. Voici une leçon qui mérite toute votre attention si vous désirez éviter au maximum les pièges de cet écosystème relativement complexe, pour véritablement devenir un investisseur à succès.

Alors, disons-le sans ambages pour que nul n’en ignore. Si vous voulez éviter que vos investissements finissent mal, ne confiez pas votre argent à un individu ou à une entreprise qui n’a pas encore traversé le seuil de liberté financière. Cette déclaration, assez forte, suscite deux questions inévitables chez ceux qui ont l’esprit aiguisé et la culture communautaire.

Première question :

Si tout le monde évite d’investir son argent dans les structures qui n’ont pas encore atteint le seuil de la liberté financière, qui donc prendra le risque avec ces structures afin qu’elles grandissent ?

La réponse est simple : vous devez garder à l’esprit que vous êtes un investisseur et que faire grandir les structures dans lesquelles vous investissez n’est pas votre première responsabilité. Qui plus est, il y aura toujours des entreprises ou des particuliers prêts à prendre le risque d’investir leur argent dans des structures naissantes ou grandissantes. En réalité, il y a des gens dont la passion est d’identifier ce qu’on appelle communément les jeunes pousses ou les startups, pour y investir de leur argent, les accompagner dans le processus de croissance et les racheter totalement ensuite, ou bien les coter à la bourse. Ce sont, entre autres, des business angels. C’est leur passion !

Vous n’avez pas les moyens de prendre de tels risques, si vous faites encore vos premiers pas en investissement. Alors à la question, « Si tout le monde évite d’investir leur argent dans les structures qui n’ont pas encore atteint le seuil de la liberté financière, qui donc prendra le risque avec ces structures afin qu’elles grandissent ? » la réponse est, « laissez-les suivre leur chemin ; elles trouveront le moyen de se développer sans votre investissement. » Vous, trouvez des créneaux plus porteurs pour votre niveau d’opération.

C’est vrai qu’il est possible qu’un investissement dans une jeune pousse soit la meilleure décision de votre vie ; pensez à ceux qui ont investi leur argent dans l’entreprise Facebook quand elle était à ses débuts. Ou encore à ceux qui ont suffisamment cru en Coca-Cola pour y mettre leurs fonds au début. Mais vous ne pouvez pas vous permettre de voguer dans l’aléatoire au début de votre carrière en espérant que les entreprises dans lesquelles vous voulez investir vos fonds expérimentent une ascension fulgurante « si toutes les conditions sont réunies. » C’est un risque mal ou pas calculé pour un jeune investisseur.

Deuxième question :

Comment reconnaître qu’un individu ou une structure n’a pas encore traversé le seuil de liberté financière ?

À l’Université de la Liberté Financière (ULiF), dans un module intitulé la pratique de l’épargne à l’école de la liberté financière, nous l’avons définie comme étant le niveau où la mesure de vos revenus n’est plus définie par la mesure de vos efforts. Autrement dit, vous fournissez moins d’efforts pour générer beaucoup de revenus. Ou encore, vous fournissez juste des efforts essentiels, mais vous générez des résultats exponentiels. Comment donc reconnaître qu’une structure n’a pas encore atteint ce niveau d’indépendance financière ? Il existe une pléthore d’astuces, mais les trois les plus importantes sont les suivantes :

Astuce #1 : Lorsque la structure est encore en phase de démarrage

Point n’est besoin d’être un expert en économie ou en management pour savoir qu’une structure encore en phase de démarrage ne peut pas avoir atteint le seuil de la liberté financière. Malheureusement, beaucoup de jeunes entrepreneurs ou investisseurs se tordent de regret tout le temps, parce qu’ils ont investi dans des entreprises qui étaient encore en phase de démarrage et leurs investissements se sont envolés en fumée.

La même préoccupation que celle expliquée en amont pourrait revenir ici et la réponse resterait la même ; notamment, si personne n’est prêt à investir son argent dans des entreprises en phase de démarrage, qui le fera ? C’est une préoccupation noble, mais peu intelligente. Le principe est le suivant : un jeune investisseur ne devrait pas investir son argent dans une jeune entreprise.

La vérité est qu’il y a plein de personnes qui sont prêtes à investir dans des entreprises encore en phase d’opérationnalisation. Perdre 2 000 000 FCFA ou 10 000 000 FCFA pour ces personnes ne leur coûterait pas autant qu’à vous qui êtes un jeune entrepreneur ou un jeune investisseur, s’il vous arrivait de perdre juste le dixième de ce même montant. Ces personnes pourraient perdre 10 000 000 FCFA et ne pas ressentir la pesanteur de cette perte dans l’ensemble de leurs activités. Alors que pour vous, perdre 100 000 FCFA dans un mauvais investissement pourrait résulter à un infarctus du myocarde. Alors, soyez intelligent ! Lorsqu’une structure est encore en phase de démarrage, évitez d’y faire des placements financiers.

S'il s'agissait ici des entreprises, j’aurais levé un pan de voile sur l’autre aspect de cette vérité. Car, en réalité, de la même manière que de jeunes entreprises d’investissement peuvent représenter un danger pour l’argent des jeunes investisseurs, les jeunes investisseurs peuvent également représenter un danger pour l’avenir des jeunes entreprises d’investissement. C’est une autre histoire pour un autre jour…

Astuce #2 : Lorsque les fonds des investisseurs servent encore de fonds de roulement à la structure

Voici une astuce subtile mais capitale. Lorsqu’une structure utilise encore les fonds de ses investisseurs comme fonds de roulement ; c’est-à-dire que l’argent des investisseurs est utilisé pour la survie personnelle du responsable de la structure, le règlement des factures, la paie des employés, l’acquisition du mobilier ou de l’immobilier, la gestion des crises, le service d’une dette, etc., c’est un indicateur clair et indéniable qu’elle n’a pas encore at- teint le seuil de la liberté financière. Il est extrêmement dangereux d’investir votre argent dans un tel environnement économique.

La raison est simple : l’argent investi dans la gestion des charges ne produit aucun retour sur investissement, ni dans le présent, ni dans l’avenir. En d’autres termes, si votre argent est utilisé exclusivement pour la survie du responsable de l’entreprise, pour régler les factures, payer les employés, acheter le matériel de bureau, rembourser ses dettes, etc., il n’est pas réellement en train de travailler. Conséquemment, il faudra que la structure attende d’éventuels investissements venant d’autres investisseurs pour commencer à générer des profits. On se retrouve dans une sorte de pyramide de Ponzi. Permettez que je vous en touche un mot.

La Pyramide de Ponzi ou Système de Ponzi, est la pre-mière arnaque célèbre utilisant le système de la pyramide pour flouer les investisseurs. Elle a été mise en place par Charles Ponzi à Boston en 1920. Le système est simple. Ponzi proposait à ses investisseurs des rendements mirobolants de 50% en 45 jours. Comme il est impossible de réellement produire ces rendements, Ponzi utilisait les fonds des nouveaux investisseurs pour servir le taux d’in- térêts promis aux anciens investisseurs.

Le système fonctionne tant que la pyramide grandit et qu’il y a suffisamment de nouveaux investisseurs pour financer les anciens. C’est ce système qui a été utilisé par Bernard Madoff, à l’origine du scandale du fonds Madoff, qui a fait perdre près de 50 milliards de dollars à ses investisseurs quand le fonds a explosé en décembre 2008.8 Le 12 décembre 2008 Bernard Madoff de la Madof Investment Securities LLC, a été arrêté et inculpé par le FBI et condamné à 150 ans de prison.

Je pense qu’il est sage d’apprendre des erreurs des autres. Lancer un système d’investissement qui n’a pas de modèle d’affaire précis et prédéfini, peut nous faire basculer vers une direction à laquelle nous n’avions même jamais pensé et nous exposer au pire. La vie est trop courte pour devoir réinventer la roue à chaque fois. Lorsque les fonds des investisseurs servent EXCLUSIVEMENT de fonds de roulement, le danger rode autour de l’entreprise ou du projet. Le succès apparent que donne ce genre de système finit toujours par devenir le piège qui aveugle tant les investisseurs que les responsables.

Je tiens tout de même à préciser que lorsque nous parlons d’entreprise ayant atteint le seuil de la liberté financière, il faudrait éviter de prendre les mots au premier degré. Avoir une jauge économique au centime près pour mesurer cet état financier d’une structure avant de s’y engager pourrait être difficile. Entendez donc par « seuil de la liberté financière » une situation dans laquelle l’entreprise ne dépend plus des apports constants des investisseurs pour sa survie.

Astuce #3 : Lorsque les fonds des investisseurs sont les « seuls fonds » utilisés pour financer la consolidation de la structure

Je ne m’attarderai pas sur ce point à cause de son caractère un peu technique, mais ceci est une autre astuce importante à vérifier lorsque vous désirez investir votre argent dans une structure. De manière générale, ceci signifie que l’entreprise ne génère aucun profit qui peut garantir sa consolidation ou sa croissance. Les dépôts des investisseurs constituent encore les fonds sur lesquels elle s’appuie pour grandir. Autrement dit, si de nouveaux investisseurs ne se présentent pas avec de nouveaux fonds, elle pourrait tout aussi bien fermer boutique.

Voilà comment plusieurs investisseurs se retrouvent sans sous après de gros investissements continus au fil de plusieurs années. À ce point dans l’analyse, je suis presque convaincu que vous convenez avec moi, qu’il est davantage évident qu’investir ne signifie pas « jeter » son argent dans une machine à reproduction de billets. C’est une activité qui implique au moins partiellement l’investisseur.

Il doit y mettre un peu de son temps ; il doit procéder à des analyses, même s’il est un profane en matière d’investissement ; bref, il doit trouver le moyen de garder une mesure de contrôle.




En résumé, il est possible de reconnaître qu’une entreprise n’a pas encore atteint le seuil de la liberté financière et, par conséquent, ne devrait pas être le choix idéal comme structure d’investissement.

	Astuce #1 : Lorsque la structure est encore en phase de démarrage

	Astuce #2 : Lorsque les fonds des investisseurs servent encore de fonds de roulement à la structure

	Astuce #3 : Lorsque les fonds des investisseurs sont les « seuls fonds » utilisés pour financer la consolidation de la structure



Notons que ceci est également vrai pour les individus. Aujourd’hui, lorsque des gens nous appellent pour vou- loir investir leur argent dans nos entreprises et que nous rejetons systématiquement leurs offres, ils sont ahuris, à la limite indignés, de ce que nous ne prenions même pas la peine d’analyser leurs offres avant de les rejeter auto- matiquement. La pratique sur le terrain nous a appris plein de choses. C’est notre passé lourd d’expériences catastrophiques, qui vous vaut la lecture de ce livre aujourd’hui. Maintenant, nous pouvons partager avec vous ces vérités profondes et révolutionnaires, non seulement sur la base de ce que nous avons appris comme connaissance, mais aussi et surtout sur la base de ce que nous avons acquis comme expérience.

Je crois mordicus, que savoir ce que les autres ne savent pas et commettre les erreurs qu’ils commettent est un crime contre le privilège qu’on a de savoir ce qu’ils ne savent pas. Il est donc temps de passer de l’autre côté où on fonctionne avec intelligence financière, afin de produire des résultats extraordinaires et devenir une source d’inspiration pour les autres.

CINQ CHOSES À RETENIR


	Si vous voulez éviter que vos investissements finissent mal, ne confiez jamais votre argent à un individu ou à une entreprise qui n’a pas encore traversé le seuil de la liberté financière.


	L’un des principes fondamentaux du monde de l’investissement est le suivant : un jeune investisseur ne devrait pas investir son argent dans une jeune entreprise.

	Vous devez garder à l’esprit que vous êtes un investisseur et que faire grandir les entreprises dans lesquelles vous investissez n’est pas votre première responsabilité.


	L’argent investi dans la gestion des charges ne produit aucun retour sur investissement, ni dans le présent, ni dans l’avenir.

	Savoir ce que les autres ne savent pas et commettre les erreurs qu’ils commettent est un crime contre le privilège qu’on a de savoir ce qu’ils ne savent pas.
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LES GENS INVESTISSENT LEUR ARGENT SANS ÊTRE LÉGALEMENT PROTÉGÉS

Voulez-vous réussir ? Alors, doublez votre taux d’échecs. Le succès se trouve au bout du tunnel de l’échec.9



Thomas J. Watson




Voici une cause des échecs des investissements que je qualifierais de vulgaire. Plusieurs investisseurs se retrouvent aujourd’hui dans des situations difficiles et parfois désespérées, tout simplement parce qu’ils n’ont pas pris la peine de créer un cadre légal pour leurs investissements et ceci pour trois raisons principales :

Raison #1 : L’ignorance de l’importance de se protéger et de protéger ses investissements

Beaucoup de gens ne savent tout simplement pas que lorsqu’on devient investisseur, il faut se protéger et protéger ses investissements. Toute ignorance est coûteuse, mais celle-ci peut l’être encore plus. Lorsque vous ne protégez pas vos investissements, vous êtes en proie à toutes sortes de manipulations et des frustrations de tout genre. Alors, soyez intelligent !

Raison #2 : La précipitation d’obtenir les gains prévus par les investissements

Lorsqu’on vous dit que votre investissement de 500 000 FCFA produira 100 000 FCFA de dividendes tous les mois, votre cœur se met à battre la chamade, votre patience file à l’anglaise et vous vous lancez aveuglément sans maîtriser les tenants et les aboutissants du projet d’investissement en question. À ce moment, vos émotions se hérissent et prennent le dessus sur votre raison et le reste n’est que catastrophe.

Raison #3 : La confiance qu’on a envers les personnes responsables des investissements

Certains ne se font pas protéger légalement parce qu’ils ont confiance aux personnes ou aux structures qui se chargent d’investir leur argent. Bien que cette raison ait l’air d’une raison noble, elle représente un danger terrible pour vous et pour votre investissement. Les structures en question peuvent être dignes de confiance, certes, mais des changements subits et radicaux peuvent s’y produire entre temps, ou encore se produire de votre côté, dans votre famille. Que dire des changements éventuels dans le climat socio-économique ! À ce moment, s’il n’y a pas de document légal servant d’élément de protection pour votre investissement, soyez-en sûr, il partira en fumée, quel que soit le montant et quelle que soit la relation qui vous lient.

Rappelez-vous toujours qu’en cas d’accident, personne ne pense d’abord à sauver l’autre ; on pense toujours à se sauver soi-même avant de penser aux autres. N’allez pas croire que c’est l’égocentrisme humain, non ! C’est l’instinct de survie avec lequel nul ne peut transiger. J’étais choqué, mais alors très choqué, lors de l’un de mes premiers voyages par voie aérienne, lorsque les hôtesses qui présentent les mesures de sécurité avant chaque décollage faisaient leur démonstration. J’avais souvent écouté, mais de manière évasive ; je n’avais vraiment jamais prêté attention.

Ce jour-là, j’ai pris la peine de suivre de bout en bout leur présentation et voici ce que j’ai entendu qui m’a fait tomber à la renverse : « En cas de dépressurisation, des masques tomberont du haut de vos sièges et il est conseillé aux parents ayant des enfants de porter d’abord leurs masques avant de s’occuper de leurs enfants… » Pardon ? Quoi ? Sérieux ? Eh oui, elles étaient très sérieuses. Il a fallu deux minutes à mon cerveau altruiste pour réaliser qu’il n’y avait rien d’aussi intelligent que ça à faire. En fait, c’est ça être altruiste ; d’abord s’occuper de soi afin de pouvoir mieux s’occuper de ses enfants ou des autres passagers à bord.

Ce principe est appliqué à pratiquement tous les domaines de la vie. En cas d’accident, par instinct de survie, les gens auront toujours tendance à se mettre à l’abri avant de penser aux autres. D’où la nécessité de se protéger et protéger ses investissements légalement. Les investissements finissent mal parce que les investisseurs ne prennent pas en compte ce conseil et tombent des nues lorsque le pire arrive.

Alors, voici trois astuces pour éviter de tomber dans ce piège.

Astuce #1 : Ne vous précipitez jamais à investir votre argent.

Rappelez-vous toujours que vous avez travaillé dur et longtemps pour chaque centime entre vos mains. Pourquoi vous précipiter à l’investir ? Vous savez en investissement, il est plus facile de placer son argent que de le retirer. Alors, prenez le temps qu’il faut pour conclure un investissement, surtout lorsqu’il implique un montant important. Avec le temps, lorsque vous serez plus rompu à la tâche, vous pourrez prendre certaines décisions d’investissement plus rapidement. Mais pendant que vous faites vos premier pas, prenez votre temps. Mieux vaut perdre une opportunité que de perdre votre investissement. Si vous perdez une opportunité, vous avez encore tout votre argent pour en saisir d’autres. Mais si vous perdez tout votre argent, que vous restera-t-il lorsque la prochaine opportunité frappera à la porte ? Soyez intelligent !

Astuce #2 : Ne tombez pas dans le piège des « opportunités en or ».

Avez-vous déjà entendu quelqu’un vous dire, « voici une opportunité en or qu’il ne faut pas manquer » ? Cette expression est un peu problématique. Très souvent, lorsqu’on vous dit qu’une opportunité est en or, l’implication sous-jacente est qu’elle ne porte intrinsèquement aucun risque pour l’investisseur. S’il vous plait, cela n’existe nulle part dans le monde de l’investissement. Retenez ceci : chaque fois qu’on vous propose une opportunité d’investissement qui ne présente aucun risque pour l’investisseur, c’est un danger potentiel. Ne vous y impliquez pas. En investissement, il n’existe pas de risque zéro.

Il y a de cela plusieurs années, j’ai lancé une plateforme d’investissement sur laquelle des gens pouvaient mettre des fonds moyennant des dividendes allant à hauteur de 20% par an. Quelques années plus tard, n’ayant ni la connaissance ni l’expertise nécessaires pour mener à bien un projet d’une telle envergure, nous nous sommes retrouvés embourbés dans des crises financières à n’en plus finir. Certains des investisseurs ne pouvant pas attendre leurs paiements, nous ont trainés en justice.

Pendant que nous étions en train de nous évertuer à trouver des solutions pour remonter cette longue pente, un de mes protégés m’a appelé au téléphone et nous avons eu une très longue conversation au cours de laquelle il m’a fait la confidence suivante : « Lorsque j’ai lu ton projet et que je n’ai trouvé aucun risque pris par l’investisseur, j’ai immédiatement su qu’il y avait un problème dans ta stratégie. En réalité, la seule raison pour laquelle j’ai investi mon argent dans ce projet est que je te connaissais personnellement. »

Malgré tout notre désir de faire de grandes choses et de bien les faire, nous étions limités par notre niveau de connaissance ; ce qui nous a coûté des fonds perdus tant dans de mauvais investissements que dans le remboursement des fonds des investisseurs ; mais nous a également valu une expérience bien trop précieuse. Aujourd’hui, les gens nous invitent dans des conférences partout dans le monde entier pour partager ces multiples principes que nous avons glanés dans la vallée de l’ombre de la mort.

Astuce #3 : Lorsque votre investissement est d’un montant important, faites-vous assister par un conseil.

Certains pourraient dire, « mais les services d’avocat sont onéreux ! » C’est un choix que vous aurez à faire entre vous faire accompagner ou vous faire arnaquer. N’est-t-il pas préférable de payer 200 000 FCFA, par exemple, à un cabinet conseil pour sécuriser votre investissement de 2 000 000 FCFA et être protégé en cas de litige, que de refuser de dépenser ces 200 000 FCFA et à la fin ne pas pouvoir rentrer dans vos 2 000 000 FCFA ? Encore, soyez intelligent !

L’un des avantages que vous avez à vous faire accompagner par un cabinet conseil est que votre conseil peut avoir accès à certaines informations auxquelles vous n’avez pas accès, comme par exemple les taux de dividendes pratiqués dans votre région. Imaginez que vous soyez dans une région où le taux de dividendes générés par les investissements est de 20 % par an. Sans le savoir, on vous propose un investissement de 15% par an qui vous semble alléchant et vous acceptez. Vous perdrez 5% de ce que vous auriez pu avoir comme dividendes, juste parce que vous avez choisi de ne pas être accompagné, parce que vous n’étiez pas prêt à débourser ce que l’accompagnement vous aurait coûté. Accepter de se faire accompagner est une marque de grandeur et d’intelligence financière.

Voici donc en résumé les trois raisons pour lesquelles les gens investissent leur argent sans être légalement protégés :

	Raison #1 : L’ignorance de l’importance de se protéger et de protéger ses investissements

	Raison #2 : La précipitation d’obtenir les gains prévus par les investissements

	Raison #3 : La confiance qu’on a envers les personnes responsables des investissements



Et voici trois astuces pour éviter de tomber dans ce piège :

	Astuce #1 : Ne vous précipitez jamais à investir votre argent.



	Astuce #2 : Ne tombez pas dans le piège des « opportunités en or ».

	Astuce #3 : Lorsque votre investissement est d’un montant important, faites-vous assister par un conseil.



J’enseigne très souvent que l’histoire se répète parce que les hommes n’ont pas appris à apprendre de l’histoire. Ne laissez pas que cela devienne votre histoire. Il est temps d’apprendre de ses erreurs et de devenir plus intelligent et, par la même occasion, plus productif.

CINQ CHOSES À RETENIR


	Lorsqu’on devient investisseur, il faut se protéger et protéger ses investissements.


	En investissement, il est plus facile de placer son argent que de le retirer. Alors, prenez le temps qu’il faut pour conclure un investissement, surtout lorsqu’il implique un montant important.

	Mieux vaut perdre une opportunité que de perdre votre investissement. Si vous perdez une opportunité, vous avez encore tout votre argent pour en saisir d’autres.


	Chaque fois qu’on vous propose une opportunité d’investissement qui ne présente aucun risque pour l’investisseur, c’est un danger potentiel. Ne vous y impliquez pas. Dans le monde de l’investissement, il n’existe pas de risque zéro.

	Accepter de se faire accompagner est une marque de grandeur et d’intelligence financière.







 

  RÉFÉRENCES
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Raison

8

LES INVESTISSEURS NE SONT PAS SUFFISAMMENT PATIENTS POUR ENDURER L’ÉPREUVE DES INVESTISSEMENTS INFRUCTUEUX


Chacun doit obtenir la maîtrise de soi. La personne qui n’est pas maîtresse d’elle-même ne pourra jamais en diriger d’autres.10



Napoleon Hill




Il arrive parfois que les structures dans lesquelles vous avez investi votre argent soient authentiques et des plus fiables, mais que des contingences bien au-delà de leur capacité à contrôler soient intervenues au cours des placements, ayant pour conséquence immédiate l’échec des investissements. Dans ce cas, il serait un peu indélicat de s’attaquer promptement aux personnes ou aux structures concernées. Je voudrais, dans cette leçon on ne peut plus cruciale, discuter de deux aspects importants. Le premier est relatif aux facteurs qui peuvent justifier le retard des résultats ou l’échec total d’un investissement ; et le deuxième est relatif aux attitudes à adopter lorsque vous vous retrouvez dans une situation pareille.

Justificatif #1 : Une conjoncture économique ambiante défavorable

C’est-à-dire tout simplement une situation économique régnante défavorable à un moment précis, notamment au moment où vous faites vos placements financiers. Il peut arriver qu’immédiatement après un investissement, le climat économique bascule de manière drastique. Vous avez le devoir de prendre cela en considération. En de pareilles circonstances, la structure d’investissement a, certes, la responsabilité de trouver des solutions pour satisfaire ses investisseurs, mais ces derniers ont, eux aussi, leur part de devoir qui est celui d’être patients envers la structure. Précisons que nous sommes dans le cadre d’une structure authentique et fiable.

Pensez à la récession économique de 2008 qui a plongé le monde dans un chaos économique total, entrainant ainsi des pertes énormes dans le marché de la bourse. Des domaines tels que l’immobilier ont pris des coups sérieux dont beaucoup d’individus et d’entreprises ne se sont toujours pas remis jusqu’aujourd’hui. Imaginez que vous ayez fait des investissements avec certaines structures dans ce domaine. Il est clair que ces structures auraient sombré dans une déconvenue totale et vous avec ! Retenez donc que la conjoncture économique ambiante peut être une cause d’échec des investissements.


À la date de la rédaction de ce livre, nous sommes en pleine période de crise sanitaire causée par le COVID-19. Les statistiques sont alarmantes. Combien de millions de vies ont été décimées ? Combien de familles ont été séparées à tout jamais ? Combien de milliers d’entreprises ont fermé définitivement ? Combien d’emplois ont été perdus sans espoir d’une restauration éventuelle ? Les bourses sur tous les continents ont été affectées. Qu’en est-il des personnes qui venaient à peine de faire des investissements ?

Pour beaucoup, la crise du COVID-19 est la pire crise économique depuis la grande dépression de 1929. Elle a ainsi fait perdre aux bourses mondiales près de 30% en l’espace d’un mois. En bref, il est clair que cette crise sani- taire mondiale a dégénéré en une crise économique mondiale.11 Alors, imaginez le sort réservé aux différents investissements surtout dans les secteurs les plus touchés. Une conjoncture économique défavorable peut donc être à l’origine des échecs d’investissement ou des retards de paiement.

Justificatif #2 : Les manquements des personnes ou des structures responsables des investissements

Ce justificatif peut s’exprimer de plusieurs façons notamment :

	la mauvaise exploitation de l’information relative aux opportunités d’investissement

	la mauvaise gestion des ressources disponibles due à des pressions financières internes

	la mauvaise répartition des dividendes produits entre les différents investisseurs

	la mauvaise interprétation de la conjoncture économique ambiante (Un climat économique défavorable peut se révéler comme une belle opportunité d’investissement. Mais mal interprété, il devient plutôt une perte.)



Tout ceci peut expliquer l’échec des investissements même lorsqu’ils ont été effectués dans les meilleurs des contextes socio-économiques.

À présent, parlons des attitudes à adopter face à des investissements infructueux, pour vous en tant qu’investisseur.

Attitude #1 : Reconnaissez que tous les retards de paiement ne sont pas nécessairement des signes d’ar- naque ou de manque de sérieux.

Tel que vu en amont, certains facteurs peuvent conditionner le taux de productivité et, par ricochet, les résultats d’un investissement. Lorsque cela arrive, ne tirez pas des conclusions hâtives.

Attitude #2 : Souvenez-vous qu’aucun investissement n’existe qui soit sans risque.

Dans la leçon précédente, j’expliquai qu’il n’y a pas d’investissement à risque zéro. Cela n’existe tout simplement pas. L’implication immédiate de cette déclaration est que lorsque vous investissez votre argent, vous êtes directement ou indirectement en train de prendre le risque de le perdre. Qui plus est, il est important de comprendre qu’autant les bénéfices sont partagés en cas de profit, autant les pertes le sont aussi en cas de faillite. Je suis toujours hébété de voir des gens ignorer ce fait pourtant si logique et censé être clair pour toute personne désireuse de s’aventurer dans le monde de l’investissement. Dans un investissement, les échecs sont partagés aussi bien que les succès, et les malheurs autant que les bonheurs.

Attitude #3 : Soyez patient et travaillez avec la struc- ture responsable au lieu de travailler contre elle.

Souvenez-vous qu’il s’agit de la récupération de votre argent. Alors, mettez des gants lorsque vous voulez réagir face à un investissement qui traine à générer les dividendes prévus. Si vous mettez le feu à la maison, vous n’êtes pas sûr d’en sortir indemne. Ainsi, au lieu de vous attaquer à la structure ou aux individus concernés parce que les dividendes trainent à être reversés, rapprochez-vous d’eux au maximum pour mieux cerner la situation et vous prendrez la bonne décision.

Attitude #4 : Acceptez parfois l’échec et tirez-en des leçons.

La responsabilité est une marque de grandeur d’âme. Chaque fois qu’il y a échec, toutes les personnes concer- nées ont leur part de responsabilité. Plus tôt vous intégrerez cette vérité profonde, même si parfois écrasante, plus vite vous accéderez au sommet dans la vie. Vous me direz très certainement, « mais coach, voyons quand même, où est ma responsabilité ? J’ai investi mon argent et c’était à eux de se charger de générer des profits. » Vous avez raison. Mais ne pensez-vous pas que si vous aviez été un peu plus sensible aux mouvements économiques dans le monde ou dans votre environnement immédiat, vous auriez peut-être compris qu’il était risqué d’investir à ce moment précis ? Alors, vous voyez bien que votre insensibilité au climat économique peut être votre part de responsabilité dans l’histoire.

Je pourrai vous décrire infiniment votre part de responsabilité et, ce, sur plusieurs paliers. Pensez à ceci. Si vous aviez pris du temps pour analyser l’investissement, vous auriez remarqué que la structure était une structure sous-traitante qui n’avait ni traçabilité ni fiabilité. Mais vous étiez trop obnubilé par le taux des dividendes promis que vous avez agi sans réfléchir. Si vous aviez interrogé quatre personnes autour de vous sur leur expérience dans ce domaine, vous auriez appris que ce secteur d’activités allait subir une dégringolade dramatique dans deux mois et vous auriez retenu votre investissement. Mais vous aviez une confiance aveugle en la structure, ce qui est une erreur en matière d‘investissement, tel que nous l’avons vu précédemment.

Voilà autant de possibilités qui ressortent votre part de responsabilité dans les investissements qui n’ont pas mar- ché tel que prévu. Alors, en cas d’échec partiel ou total, rappelez-vous-en et apprenez parfois à accepter les conséquences de vos décisions d’investir et, surtout, rassurez-vous d’apprendre de vos expériences afin de ne pas les répéter.

Attitude #5 : N’arrêtez pas d’investir parce votre in- vestissement précédent était un échec.

Il est généralement dit que ceux qui gagnent n’abandonnent jamais et ceux qui abandonnent ne gagnent jamais. Décider de ne plus investir parce que votre investissement précédent était un échec, c’est ça le véritable échec. Ce qu’il faut faire c’est une autopsie de son échec et trouver la thérapie correspondante. On devient toujours plus fort lorsqu’on se relève après avoir fait une chute sonore.

 

Voici donc ici résumés, deux justificatifs des investissements infructueux :

		Justificatif #1 : Une conjoncture économique ambiante défavorable

	Justificatif #2 : Les manquements des personnes ou des structures responsables des investissements






Et cinq attitudes à adopter en cas d’investissements infructueux :

	Attitude #1 : Reconnaissez que tous les retards de paiement ne sont pas des signes d’arnaque ou de manque de sérieux.

	Attitude #2 : Souvenez-vous qu’aucun investissement n’existe qui soit sans risque.

	Attitude #3 : Soyez patient et travaillez avec la structure responsable au lieu de travailler contre elle.

	Attitude #4 : Acceptez parfois l’échec et tirez-en des leçons.

	Attitude #5 : N’arrêtez pas d’investir parce votre investissement précédent était un échec.



 

Si vous avez choisi de devenir investisseur, travaillez-y jusqu’à en devenir le meilleur. Seulement, ce sera à un prix, celui de la persévérance. Développez votre intelligence financière en vous informant, en pratiquant l’investissement et en apprenant de vos expériences. Souvenez-vous toujours que la meilleure histoire que vous pouvez raconter est celle de votre succès et non celle du succès des autres.

CINQ CHOSES À RETENIR


	Lorsque vous investissez votre argent, vous êtes directement ou indirectement en train de prendre le risque de le perdre.


	Dans un investissement, les échecs sont partagés aussi bien que les succès, et les malheurs autant que les bonheurs.

	La responsabilité est une marque de grandeur d’âme. Chaque fois qu’il y a échec, toutes les personnes concernées ont leur part de responsabilité.


	Décider de ne plus investir parce que votre investissement précédent était un échec, c’est ça le véritable échec. On devient toujours plus fort lorsqu’on se relève après avoir fait une chute sonore.

	Souvenez-vous toujours que la meilleure histoire que vous pouvez raconter est celle de votre succès et non celle du succès des autres.
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CONCLUSION

Avec les outils pratiques présentés dans ce module, vous êtes désormais mieux aguerri pour naviguer en toute sécurité et sérénité dans le monde de l’investissement. Alors, réécrivez l’histoire. Il est temps de corriger les erreurs du passé. De la même manière qu’ « il est temps d’apprendre à plier la nature à nos besoins »12 , il est temps d’apprendre à utiliser nos expériences à notre avantage. Dorénavant, prenez du temps avant de vous lancer dans un projet d’investissement. Faites vos devoirs. Faites le tour. Faites le nécessaire. Faites tout ce que vous pouvez pour vous prémunir contre les affres de la maladresse qui, parfois, peuvent nous asséner des coups fatals dans ce domaine extrêmement sensible.

Rappelez-vous, comme nous l’avons expressément souligné en amont, que votre argent n’a pas d’intelligence financière. De la même manière que l’argent n’a pas de nature si ce n’est celle de ceux qui le contrôlent, l’argent n’a aucune intelligence si ce n’est celle de ceux qui le possèdent. C’est vous qui êtes intelligent. Donnez un sens à votre argent ; imposez-lui la direction du succès. Vous n’avez peut-être pas assez de temps pour être entrepreneur ; investissez le peu que vous avez pour devenir le meilleur investisseur que vous pouvez devenir.

Cet exposé n’avait nullement pour objectif de réduire l’élan de ceux qui sont ou veulent se lancer sur le chemin de l’investissement ; bien au contraire, il s’agissait de recadrer la vision des uns et des autres afin de rediriger vers la bonne direction les différentes énergies investies. « Ce que vous ne connaissez pas est toujours plus grand que vous », dit la sagesse populaire.

Des millions de personnes dans le monde, en Afrique, en Asie, en Amérique, etc., sont devenues riches en choisissant l’autoroute de l’investissement. Vous pouvez être la prochaine personne. L’application des principes fondamentaux de toute activité garantit le succès. Le domaine de l’investissement n’échappe pas à cette règle.

Pourquoi des investissements finissent mal ? Huit raisons ont été explicitement présentées notamment :

		Raison #1 : Les gens investissent leur argent sans investir leur temps.

	Raison #2 : Les gens confient leur argent à des investisseurs sans avoir appris à investir eux-mêmes.

	Raison #3 : Les gens investissent des montants qu’ils ne sont pas prêts à perdre.

	Raison #4 : Ceux qui investissent leur argent ignorent les signaux d’alerte d’un danger éventuel.

	Raison #5 : Les gens investissent tout leur patrimoine dans un seul projet.

	Raison #6 : Ceux qui sont responsables des procédures d’investissement ne sont pas encore eux-mêmes financièrement libres.

	Raison #7 : Les gens investissent leur argent sans être légalement protégés.

	Raison #8 : Les investisseurs ne sont pas suffisamment patients pour endurer l’épreuve des investissements infructueux.






Précisons également que l’objectif de ce module n’était pas uniquement de faire une autopsie des investissements infructueux ; cela aurait été dévastateur comme projet d’éducation financière. Nous avons également pris la peine de succinctement proposer une thérapie pour accompagner efficacement le maximum de personnes possible. Alors, quelle que soit la raison pour laquelle vos investissements ont échoué dans le passé, vous êtes désormais dépositaires des mécanismes qui permettent d’éviter que cela ne se reproduise dans l’avenir. Et si vous n’avez jamais fait des investissements qui se sont soldés par des échecs, vous savez désormais quelle approche adopter pour éviter que cela ne se produise. Souvenez-vous, les gagnants font une seule chose : ils gagnent.
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Whatever happens…

Always Remember U Are a Champion! (ARUAC!)
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Priorité à l’excellence…




Diamond Business Services (D-BUZ) est une entreprise de prestations des services allant des prestations intellectuelles aux prestations graphiques et d’imprimerie.

 

	Formations intra-entreprises

	Branding pour entreprises

	Conception logos

	Gadgets publicitaires

	Prestations diverses



 

Nos valeurs :

Professionnalisme – Intégrité – Excellence

 

Contacts :

(+237) 674 410 039/(+237) 699 202 084

E-mail : thediamondcentre1@gmail.com
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BIENVENUE À L’ÉCOLE DES ENTREPRENEURS

 

L’école des entrepreneurs est un programme de six mois de formation en entrepreneuriat et en éducation fi- nancière, dont la vision est de bâtir une génération d’entrepreneurs dynamiques et stratégiques dont le succès est traçable et l’impact durable. Pour faciliter la participation des personnes venant de tous les domaines de la vie, les cours sont organisés uniquement une fois par semaine. La formation est bâtie sur quatre modules principaux :

 

		Comment devenir entrepreneur

	Développer des techniques efficaces de vente

	Comment bâtir une équipe dynamique et productive

	La planification financière personnelle






 

Contacts :

(+237) 674 410 039/(+237) 699 202 084

E-mail : thediamondcentre1@gmail.com
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BIENVENUE AU PROGRAMME TRANSFORM-ACTION !

 

TRANSFORM-ACTION est un programme de trois mois d’incubation avec pour objectif la transformation mentale des participants afin de faire de chacun d’eux un agent de changement pour son environnement immédiat. Il a pour cœur de cible la communauté estudiantine qui est un maillon stratégique dans tout processus de transformation sociétale. Il est bâti autour de quatre modules principaux :

	Développer le sens de la responsabilité

	Oser accomplir ses rêves/Permission de penser grand

	Développer une culture de la lecture

	Comprendre et impulser le patriotisme économique Au sortir de cette formation, chaque participant est



baptisé « BTC » qui signifie « Be The Change ».

 

Contacts :

(+237) 674 410 039/(+237) 699 202 084

E-mail : thediamondcentre1@gmail.com
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BIENVENUE SUR LA PLATEFORME DIGITALE UNIVERSITÉ DE LA LIBERTÉ FINANCIÈRE (ULiF)

 

L’Université de la Liberté Financière (ULiF) est une pla- teforme digitale de coaching et d’éducation financière fondée par le Coach T. G. SONFFO qui, à ce jour, influence la façon de penser des milliers de personnes. Des modules couvrant la quasi-totalité du domaine de l’éducation financière y sont dispensés tous les jours. Parmi ces modules, on peut citer :

		La pratique de l’épargne à l’école de la liberté financière

	Comment gérer les pressions financières

	Comment développer le sens de la responsabilité

	Huit raisons pour lesquelles vous devez absolument sortir des dettes

	Pourquoi des investissements finissent mal

	Comment utiliser les pressions financières à votre avantage

	Comment rester focalisé sur vos rêves

	La culture de l’épargne et la gestion des dettes

	Liberté financière & leadership-serviteur






 




DU MÊME AUTEUR

(Motivation, Entrepreneuriat & Développement Personnel)
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On a l'habitude de dire que la vie appartient à ceux qui se lèvent tôt ; mais en réalité, il semble plutôt que la vie appartienne à ceux qui savent se creuser les méninges pour exploiter au maximum les capacités qu'elles renferment. Ce constat résume efficacement cette énième publication de T. G. SONFFO, dont la plume inspirée guide le lecteur à travers le vaste monde de la pensée et de sa prééminence sur toute autre chose. Ce livre porte sur le pouvoir des idées. Il parle d'idées tournant autour d'une conviction qui mène à l'action et produit une révolution. Il révèle le moyen d'influencer le monde par les idées et dévoile comment exploiter celles-ci pour faire fortune.
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« Le monde des livres est la création la plus remarquable de l'homme ; tout ce qu'il construit d'autre est éphémère. Les monuments s'effondrent, les nations déclinent, les civilisations vieillissent et disparaissent. Après une ère de ténèbres, de nouvelles idéologies en engendrent d'autres. Par contre le monde des livres pullule d'ouvrages qui résistent à l'épreuve du temps, conservant toute la fraîcheur et la pertinence qu'ils avaient au moment de leur rédaction, révélant aux cœurs des hommes les pensées de ceux qui les ont précédés des siècles auparavant. »
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De l’évidence du constat à la complexité de l’explication, le phénomène de la ruée vers les positions de leadership que l’on observe aujourd’hui sans aucune motivation à assumer les responsabilités et aucune disposition à servir est tout de même paradoxal. Or, il existe une loi supranaturelle avec laquelle nul ne peut, hélas, transiger : quiconque veut diriger un orchestre doit accepter de tourner le dos à la foule. La problématique abordée dans ce énième ouvrage de T. G. SONFFO constitue le secret véritable de tout grand leader à savoir : servir. Dans un langage simple et une démarche rédactionnelle savamment élaborée, ce livre qui s’ouvre sur l’amalgame entre leadership et pouvoir promène le lecteur à travers sept chapitres enrichis de principes, d’éclairages et de formulations fortes, soutenus par des références d’une quinzaine d’auteurs de renom, afin de susciter non pas un leadership d’asservissement, mais un leadership motivé par le service.
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Le changement dont nous parlons tous et que nous recherchons tant n’est pas inaccessible ; il est à portée de main si nous savons comment nous y prendre. Nous pouvons changer tout ce que nous voulons changer. Tel est le résumé de cet ouvrage de T. G. SONFFO, dont l’objectif est de provoquer en chaque lecteur le désir ardent de puiser en son for intérieur le pouvoir latent, incommensurable et infini de la pensée, en exposant succinctement la profonde vérité selon laquelle penser grand nous ouvre un univers de possibilités illimitées. Lisez-le et soyez-en transformés !
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On ne peut parler de succès que s’il y a eu échec au préalable, tout comme la richesse n’aurait aucun sens si la pauvreté n’avait existé. C’est dire combien la thématique de cet ouvrage est d’un intérêt évident pour le commun des mortels dont l’aspiration au succès est presqu’intrinsèque. Avec la rhétorique qu’on lui connaît, le coach-motivateur T. G. SONFFO invite le lecteur dans le voyage vers le succès, en passant par l’incontournable virage des échecs qui le mènera à coup sûr vers les clés par lesquelles il opèrera la transformation nécessaire pour accéder au top. Lisez-le et soyez-en transformé !
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S’il est admis comme le dit un sage qu’« il n’existe rien de constant si ce n’est le changement », alors il est aussi vrai que le monde dans le- quel nous vivons est dynamique. Ce dynamisme requiert une adaptation aux temps et aux changements surtout en temps de crise. C’est dans cette perspective que T. G. SONFFO propose à travers ce énième ouvrage sept attitudes dynamiques à adopter en temps de crise. Compte tenu de l’évolution du monde actuel marqué par un dysfonctionnement lié à la pandémie de l’heure, cet ouvrage trouve tout son mérite. Il s’agit d’une opportunité pour proposer une voie, des attitudes dynamiques, dans le but de permettre au public de naviguer intelligemment au milieu de toute crise ayant une portée collective. C’est avant tout la nature de la conscience collective qui va soit atténuer les effets de la crise et l’éradiquer soit la maintenir et la renforcer. Lisez-le et soyez-en transformé !
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