
  
    
      
    
  


L’ENTREPRENEUR ET LE VOCABULAIRE DE LA RICHESSE


Développer le langage qui vous rapproche progressivement de la richesse 




T.G. SONFFO







Copyright © 2021, 2023 T. G. SONFFO

Pour plus d’informations sur nos produits et services, contactez-nous à l’adresse suivante :

 

Université de la Liberté Financière (ULiF)

B.P. : 11 466 Yaoundé - Cameroun (+237) 679 918 500

(+237) 699 202 084

E-mail : thediamondcentre1@gmail.com

 

La reproduction, le stockage dans un système d’extraction, ou la transmission de tout ou partie de cette publication par quelque procédé que ce soit, (électronique, mécanique, de reprographie, d’enregistrement, par scanner ou autre) sans l’autorisation écrite préalable de l’éditeur sont interdits.

Publication & distribution : Diamond Centre (DiCe)

 

ISBN : 978-9956-571-64-2

 


REMERCIEMENTS

 

Accomplir un tel travail ne peut être que le fruit d’une combinaison d’efforts indéfectibles. À cet effet, je voudrais dire ma gratitude infinie à toutes les parties prenantes de cette révolution enclenchée par le projet Université de la Liberté Financière (ULiF).

	à tous mes enseignants de l’Université de Yaoundé 1, au Cameroun

	à tout le staff du Diamond Centre (DiCe) coordonné par Mme Nkot Mispa (la DAF)

	à tout le comité de relecture coordonné par M. Paul Emmanuel Nkot

	à l’entreprise MVP qui coordonne les activités techniques et didactiques de notre plateforme digitale Université de la Liberté Financière (ULiF)

	à tous les membres du Projet TRANSFORM- ACTION coordonné par Lukong V. Pavel






	à mon épouse qui est aux anges quand je réussis à m’allonger pour piquer un somme

	à tous les travailleurs dans l’ombre qui me sont si précieux…



 

…mille mercis.

 

ARUAC!

 

 


DÉDICACE
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AVANT-PROPOS


 

L’influence des mots s’exerce sur la dualité sociale existentielle : la pauvreté et la richesse. Si choisir c’est renoncer, alors préférer un mot ou un vocabulaire à un autre, est le premier jalon pour marquer un territoire, prendre parti, forger son environnement… À chaque métier son lexique : le maîtriser c’est comprendre de quoi est faite son activité, quelle est sa fonction et quels sont ses liens avec son environnement. C’est à cette initiation que T. G. SONFFO engage l’entrepreneur du siècle présent.

Pour l’auteur, la création des richesses est une science. Et en tant que telle, elle obéit à un ensemble de lois et de principes qui œuvrent en harmonie pour créer le résultat attendu. Dans cette perspective, améliorer la qualité de ses résultats exige au préalable d’améliorer la qualité de son vocabulaire et de son langage pour créer les richesses équivalentes. Puisse cet ouvrage créer un écho fort dans la mentalité de l’entrepreneur, lui permettre de développer une capacité à bâtir et à manier le vocabulaire de la richesse et d’engager une nouvelle étape dans son voyage vers une liberté financière transgénérationnelle.

 

Paul Emmanuel Nkot Nkot (Entrepreneur/Environnementaliste)

 


 INTRODUCTION

Dans son ouvrage intitulé The Success Principles, Jack Canfield, coach international, expert avéré en leadership, entrepreneur de renom et coauteur de la série à succès Chicken Soup for the Soul®1 (Bouillon de poulet pour l’âme®), expose le concept de Continue And Never-Ending Improvement (CANI).2 Dans ce concept, il emploi le mot « kaizen » qui en est l’équivalent japonais. Il s’agit d’un principe d’amélioration constante et continue de la performance adopté au départ par la plupart des entreprises japonaises, mais qui progressivement est devenu la philosophie centrale des grandes entreprises et des grandes sociétés dans le monde. Aujourd’hui c’est un mantra commun à tous ceux qui réussissent tout ce qu’ils entreprennent.

Ce principe veut que le développement constant soit à la base de toute entreprise qui doit grandir et conquérir son espace. Pour l’appliquer, les entreprises ou les sociétés doivent identifier certains aspects de leurs pratiques qui créent des contretemps et les pousse à expérimenter des contreperformances intellectuelles et professionnelles. C’est ce qu’on appelle les goulots d’étranglement.

En production, un goulot d’étranglement (encore appelé ressource goulot) est un point d’un système, limitant les performances globales du flux de production de l’entreprise. C’est-à-dire l’étape du processus qui freine la production générale. Par exemple, un potier fabrique un vase sur son tour en 30 minutes puis le place au four pendant 50 minutes. S’il produit en série ses éléments, il ne peut aller plus vite que le four, qui est appelé ressource goulot.3

Dans cette même veine, il existe des goulots d’étranglement qui freinent le processus de production de la richesse dans nos sociétés, entrainant conséquemment une paupérisation généralisée. On parle ici des aspects sensibles dans lesquels nous devons impérativement nous investir, si nous espérons entrer dans la création des richesses proprement dite. L’un de ces aspects c’est notre langage, notre façon de parler, les expressions que nous employons au quotidien ; bref, notre vocabulaire.


Il existe un vocabulaire appelé « vocabulaire de la richesse ». C’est l’ensemble des mots qui représentent l’univers de la création des richesses. C’est un langage spécifique, propre aux personnes qui savent comment naviguer dans cet espace bien défini. Il s’agit d’un langage qui peut considérablement modifier la nature des transactions qui ont lieu dans notre environnement mental, avec un impact direct sur notre environnement matériel et des répercussions immédiates sur note situation économique.

Permettez que je dise, avant d’aller dans le vif du sujet, que très souvent, les principes qui nous changent radicalement ou alors qui opèrent des changements radicaux dans nos vies sont si simples que nous avons tendance à les ignorer au profit des théories dont l’ambigüité n’a d’égale que leur improductivité. On ne le dira jamais assez, la pertinence d’un principe ne se trouve pas dans sa complexité, mais dans sa simplicité. Le vocabulaire de la richesse s’inscrit distinctement dans ce registre.

Qui ne connaît pas le nom Dangote ? Pratiquement tout le monde sait qu’Alico Mohammad Dangote est l’homme noir le plus riche de la planète. Ses entreprises sont connues, car elles saturent l’écosystème des affaires en Afrique et dans plusieurs autres parties du monde. Mais ce que la plupart des personnes ignorent et qu’il m’a fallu pratiquement 12 ans de recherche assidue pour découvrir est que, la première source de richesse de ce magnat de l’industrie en Afrique, est la culture de la richesse développée dans sa famille sur près de cinq générations. L’éditeur Moshood Ademola Fayemiwo et le Professeur Margie Marie Neal exposent explicitement ce secret dans la biographie de plus de 500 pages qu’ils ont écrite au sujet de Dangote et de sa fortune.

Alhassan Dantata, connu comme l’arrière-grand-père de Dangote, était un richissime homme d’affaires dans les années 1920. Avant sa mort, il prit la peine de rédiger ce qu’il avait appelé « Dantata’s Family Business Codes » (Le code des affaires de la famille Dantata) et fit jurer tous ses enfants qu’ils le respecteraient à la lettre. Ce code des affaires comprenait cinq règles principales. La première était la suivante : Travaillez ensemble et restez unis. Sur la base de ce code, aucun enfant, ni descendant, n’avait le droit de dire « mes affaires », ou « mes entreprises », ou encore « mon conglomérat », etc., mais plutôt « nos affaires », « nos entreprises », « notre conglomérat ». Il leur avait expliqué que cette façon de parler de leurs entreprises allait leur permettre de créer et de perpétuer un véritable empire économique fort et puissant, parce que la véritable richesse c’est celle qui est transgénérationnelle.4

Cette culture de la richesse qui leur imposait un langage particulier, est devenue la source de la croissance, de l’expansion et de la pérennisation de la richesse des Dantata. Des générations plus tard est né Alico Mohammad Dangote, qui, s’appuyant sur cette philosophie et bien sûr aussi sur les ressources disponibles, s’est hissé au panthéon des milliardaires et capitaines d’industries dans le monde. Chaque richesse transgénérationnelle est bâtie sur une culture de la richesse qui inclut nécessairement un vocabulaire spécifique.

L’objectif de ce module est d’aider chaque lecteur à changer radicalement la qualité de ses résultats financiers en changeant la qualité de son vocabulaire et de son langage. Il sera centré sur huit leçons spécifiques et dynamiques qui provoqueront à coup sûr un revirement de 180° dans votre vie. Le vocabulaire de la richesse est un choix, car il se développe consciemment et progressivement. Mais bien plus encore, il est un héritage, parce que lorsque vous l’avez développé et que vous l’utilisez constamment, il devient partie intégrante de votre culture, culture que vous pouvez transmettre aux générations qui vous succèderont.




 RÉFÉRENCES

1Jack Canfield & Mark Victor Hansen, Chicken Soup for the Soul, London, Simon & Schuster, 1993.

2Jack Canfield, The Success Principles, How to Get From Where You Are to Where You Want to Be, London, HarperCollins Publishers, 2005, P. 164.

 3https://fr.m.wikipedia.org./wiki/Goulot_d%27étranglement_(production) Dernière date de consultation 27.03.2021
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LES TROIS DIMENSIONS DU VOCABULAIRE DE LA RICHESSE

Le travail est créateur de tous les biens et de toutes les richesses, à qui tout devrait être sacrifié, qui mérite seul tous les hommages. C’est le principe de tout bien, source de toute industrie.5



Alexandre de Salvie

 

Comme nous l’avons vu dans un autre module, chaque domaine de la vie a son langage, donc son vocabulaire. Vous ne pouvez pas utiliser le vocabulaire de la médecine pour fonctionner dans le domaine de l’architecture. Cela ne marchera tout simplement pas. De la même manière, vous ne pouvez pas utiliser le vocabulaire de l’agriculture pour diriger une institution du secteur bancaire. À chaque domaine de la vie correspond un vocabulaire précis. Nous allons, dans cette première leçon, nous attarder sur les trois dimensions du vocabulaire de la richesse.

Première dimension : les pensées

Bien que le vocabulaire renvoie à l’ensemble des mots d’une langue, son usage commence dans notre esprit ou notre intellect. Nous pensons en termes de mots. Le vocabulaire de la richesse commence donc dans notre dimension mentale. Et c’est là que se trouve tout le pouvoir !

Vous savez, l’origine d’une entité définit sa force, son pouvoir, sa durabilité et même sa résistance. Car toute entité, quelle qu’elle soit, est aussi forte que son origine, aussi puissante que son origine, aussi durable et aussi résistante que son origine. Ainsi, si le vocabulaire de la richesse commence dans notre dimension mentale, alors, il sera aussi fort, aussi puissant, aussi durable et aussi résistant que notre dimension mentale. Ceci signifie que nous gagnons énormément à bâtir ce vocabulaire d’abord dans notre esprit avant de le bâtir dans toute autre dimension.

De manière plus pratique, le vocabulaire de la richesse qui renvoie à l’ensemble des mots relatifs à la richesse doit être présent dans nos pensées et utilisé comme matière première dans nos réflexions. Attention, il ne s’agit pas de penser à la richesse, mais plutôt de penser en termes de richesse ! Nous en parlerons plus en profondeur dans la suite de ce module.

Deuxième dimension : les paroles

Le vocabulaire de la richesse commence dans les pensées et ensuite devient visible au niveau de nos paroles.

Au quotidien, il doit avoir une concordance, une harmonie, entre la richesse que vous désirez créer et le langage que vous choisissez d’employer. Si vous utilisez constamment le vocabulaire de la pauvreté, votre mécanisme de création des richesses sera biaisé. Mais si vous utilisez constamment celui de la richesse, ce mécanisme sera plutôt boosté. Le pouvoir se trouve dans le langage.

Troisième dimension : les projets

Lorsque vous développez des projets, faites attention aux expressions que vous utilisez. Ne développez pas un projet qui vise à réduire la pauvreté, mais plutôt un projet qui vise à créer la richesse ou à augmenter le niveau de vie des gens. Souvenez-vous toujours que « l’énergie coule là où l’attention va. »

 

En résumé, le vocabulaire de la richesse a trois dimensions principales qui sont :

		les pensées

	les paroles

	les projets






En conclusion, le langage de la richesse se forme dans les pensées, s’expriment par les paroles et s’applique dans les projets.

Ce qui m’intrigue grandement avec la question du vocabulaire que nous utilisons au quotidien est le fait que certaines personnes pensent qu’il n’a aucun impact sur la mesure de richesse que nous créons. Avant la fin de ce module, vous réaliserez à quel point les mots sont puissants et à quel point notre langage peut influencer nos revenus financiers. En ce qui vous concerne, votre transformation a débuté. Commencez à penser, à parler et à élaborer vos projets en utilisant le vocabulaire de la richesse. Dans la deuxième leçon, nous verrons quelles sont les trois sources principales du vocabulaire de la richesse.

CINQ CHOSES À RETENIR


	Les principes qui opèrent des changements radicaux dans nos vies sont des plus simples que nous avons tendance à négliger. Or, la pertinence ne se trouve pas dans la complexité, mais dans la simplicité.


	Le vocabulaire de la richesse est un choix, car il se développe consciemment et progressivement. Mais bien plus encore, il est un héritage, parce que lorsque vous l’avez développé et que vous l’utilisez constamment, il devient partie intégrante de votre culture.

	Si le vocabulaire de la richesse commence dans notre dimension mentale, alors, il sera aussi fort, aussi puissant, aussi durable et aussi résistant que notre dimension mentale.


	Au quotidien, il doit avoir une concordance, une harmonie, entre la richesse que vous désirez créer et le langage que vous choisissez d’employer.

	Si vous utilisez constamment le vocabulaire de la pauvreté, votre mécanisme de création des richesses sera biaisé. Mais si vous utilisez constamment celui de la richesse, ce mécanisme sera plutôt boosté.







 

  RÉFÉRENCES

5Alexandre de Salvie, cité par Paul K. Fokam dans Misère galopante du Sud complicité du Nord, Jeux – Enjeux – Solutions, Paris, Maisonneuve & Larose, 2005, P. 61.
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LES TROIS SOURCES PRINCIPALES DU VOCABULAIRE DE LA RICHESSE

Rien n’est impossible. Pensez de manière créative. Le système n’est pas sacré. Pour gagner, vous devez violer les règles.6



Richard Branson

 

Le vocabulaire de la richesse a trois dimensions, tel que nous l’avons vu dans la leçon précédente, et aussi trois sources principales qui feront l’objet de cette leçon.

Première source : Les lectures sur la création des richesses

Les lectures sur la création des richesses sont la première source du vocabulaire de la richesse et bien évidemment la plus importante. Ces lectures peuvent être faites à partir des livres, des magazines, ou de tout autre type de publication imprimée ou numérique. Ceci me permet de lever un pan de voile sur une vérité qui ma foi ne me semble pas très évidente à transmettre.

L’acquisition de la connaissance n’est pas la seule raison pour laquelle nous devons lire. L’une des influences majeures de la lecture c’est le vocabulaire qu’elle développe en nous. La lecture active un processus que j’appelle la substitution linguistique. Il s’agit du processus au cours duquel notre langage est remplacé par un autre qui finit, avec le temps, par devenir notre nouveau langage. Nous en parlerons plus amplement à la quatrième leçon.

Certaines personnes désirent devenir riches, mais passent la plupart de leur temps dans la lecture des arlequins et des romans ou encore pratiquent d’autres lectures qui n’ont aucun rapport avec l’éducation financière. Je n’ai aucun problème avec la lecture des romans et des arlequins ; mais si ce sont là uniquement vos lectures, elles ne vous aideront jamais à développer le vocabulaire de la richesse.

Ceci s’explique par le fait que vos lectures vous donnent de nouveaux mots et expressions. Si vous ne lisez que des romans et des arlequins, c’est aux mots relatifs à ces domaines que vous vous habituerez et ce sont ces mots qui constitueront votre vocabulaire. Si ces livres sont relatifs aux affaires policières, vous vous habituerez au langage policier. S’ils sont relatifs aux enquêtes, vous vous habituerez au langage des enquêtes. S’ils sont relatifs aux affaires sentimentales, c’est à ce genre de langage que vous vous habituerez. Vous ne pouvez pas faire la même chose de manière continue et vous attendre à de résultats différents ! Albert Einstein appelait cela la folie.

Alors, le principe est simple : si vous désirez développer le langage ou le vocabulaire de la richesse, lisez constamment des livres qui parlent de la richesse ; c’est-à-dire des livres sur le développement personnel, sur l’éducation financière, sur la vente, sur la prise de parole en public, sur l’épargne, sur l’entrepreneuriat, sur la communication ou le marketing relationnel, etc. Voilà la toute première source principale du vocabulaire de la richesse.

Deuxième source : Les personnes qui ont déjà créé la richesse

Le vocabulaire que vous ne pourrez pas acquérir dans les livres, vous pourrez immanquablement l’acquérir dans la compagnie des riches. En réalité, une manifestation de l’intelligence financière c’est de savoir se rapprocher des personnes qui ont déjà créé la richesse, c’est-à-dire des riches, pour pouvoir apprendre le langage et développer le vocabulaire de la richesse. Dit de manière plus simple, la compagnie des riches produit le langage des riches.

Plus vous êtes en compagnie des riches, plus vous apprenez et vous vous familiarisez avec les mots qu’ils utilisent. Faites une expérience ; décidez de passer une journée avec quelqu’un de proche qui a déjà créé de la richesse et vous vous rendrez compte qu’avant la fin de la journée, vous aurez entendu certains mots répétés à longueur de journée. Vous entendrez probablement les mots ou expressions virement bancaire, attestation de virement irrévocable (AVI), investissement financier, épargne bloquée à long terme, portefeuille d’actifs, etc., vous entendrez des mots que vous n’entendez pas forcément à longueur de journée en trainant avec vos autres relations qui sont des fonctionnaires ou des chômeurs.

Très souvent, nous prétendons ne pas pouvoir nous rapprocher des personnes qui ont déjà créé la richesse à cause de leur grande influence et des protocoles qui les entourent. Seulement, ce qui est intriguant c’est que nous savons nous rapprocher de ces mêmes personnes lorsque nous avons besoin de leur attention pour une aide quelconque. Si nous pouvons nous rapprocher d’elles pour leur demander de l’aide, pourquoi ne pas le faire pour apprendre d’elles ? Qu’est-ce qui est plus dur ? Se rapprocher pour apprendre ou se rapprocher pour prendre ?

Si vous vous rapprochez des personnes qui ont déjà créé la richesse, vous vous rendrez vite à l’évidence qu’il est plus facile d’apprendre de ces personnes qu’il n’est facile de prendre de celles-ci. Le scepticisme est une qualité évidente chez les riches. Ils préfèrent de loin ceux qui veulent apprendre à ceux qui veulent prendre. Alors, démarquez-vous et saisissez l’opportunité d’apprendre le langage de la richesse.

Troisième source : L’expérience personnelle de l’entrepreneur dans le processus de création des richesses

Plus vous êtes pratiquement impliqué dans le processus de création des richesses, plus vous développez le vocabulaire de la richesse. Lorsque vous épargnez, vous investissez, vous achetez et revendez, vous payez vos impôts, etc., au-delà de tout ce que vous apprenez ou devenez, une chose importante que toutes ces activités et transactions développent en vous, c’est le vocabulaire de la richesse. Vous apprenez à parler en termes d’évolution, de progression, de création des richesses et finalement, ce langage devient partie intégrante de vous.

 

En résumé, le vocabulaire de la richesse a trois sources principales qui sont :

		les lectures sur la création des richesses

	les personnes qui ont déjà créé la richesse

	l’expérience personnelle de l’entrepreneur dans le processus de création des richesses






Ainsi, il y a des gens qui acquièrent le vocabulaire de la richesse par leurs lectures ; il y en a qui l’acquièrent par leur association avec les personnes qui ont déjà créé la richesse et, enfin, ceux qui l’acquièrent par leur expérience personnelle. Toutefois, l’idéal serait d’acquérir ce vocabulaire par tous ces trois moyens : lectures, associations et expériences. Il ne s’agit pas juste de lire des livres et espérer développer le vocabulaire de la richesse et ensuite devenir riche ; ou encore de trainer suffisamment longtemps avec des personnes riches pour acquérir ce vocabulaire et être catapulté dans la cour des grands. Oh que non ! Vous devez être vous-même impliqué dans l’action entrepreneuriale ; ce qui vous permettra d’une part, de développer davantage ce vocabulaire et d’autre part, de l’appliquer. Ainsi, il n’y aura aucune limite à ce que vous pouvez accomplir en matière de création des richesses.

CINQ CHOSES À RETENIR


	Les lectures sur la création des richesses sont la première source du vocabulaire de la richesse et la plus importante.


	Le principe est simple : si vous désirez développer le langage ou le vocabulaire de la richesse, lisez constamment des livres qui parlent de la richesse.

	Le vocabulaire que vous ne pourrez pas acquérir dans les livres, vous pouvez l’acquérir immanquablement dans la compagnie des riches.


	Si vous vous rapprochez des personnes qui ont déjà créé la richesse, vous vous rendrez vite à l’évidence qu’il est plus facile d’apprendre de ces personnes qu’il n’est facile de prendre.

	En réalité, une manifestation de l’intelligence financière c’est de savoir se rapprocher des personnes qui ont déjà créé la richesse, c’est-à-dire des riches, pour pouvoir apprendre le vocabulaire de la richesse.










   RÉFÉRENCES

6Richard Branson, Screw it, Let’s Do it, Lessons in Life and Business, Great Britain, Virgin Books Ltd., 2007, P. 154.
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LE VOCABULAIRE DE LA RICHESSE ET LA CRÉATION DES RICHESSES

Si vous avez pour but d’être à l’aise financièrement, vous risquez de ne jamais devenir riche. Mais si vous avez pour but d’être riche, vous courez la chance de devenir drôlement à l’aise financièrement.7



T. Harv Eker

  

Parler d’une chose ne signifie pas forcément qu’on sait ce qu’il faut faire pour la produire.


Aujourd’hui, pratiquement tout le monde parle de création des richesses, mais les résultats laissent encore à désirer. La raison est simple : tout le monde en parle, certes, mais très peu sont prêts à appliquer les principes fondamentaux qui en assurent le résultat. La grande question est celle de savoir pourquoi il est si important de développer et d’employer le vocabulaire de la richesse. Voici quatre impacts analysés brièvement.

Impact #1 : Le vocabulaire que vous employez détermine le genre d’atmosphère que vous créez.

Imaginez-vous arriver dans un lieu public, un restaurant par exemple, et vous vous mettez à dire des obscénités. Tout le monde vous regardera avec beaucoup d’indignation et le coin que vous aurez choisi pour vous installer sera immédiatement mis en quarantaine, au moins psychologiquement. La raison est simple : vous avez utilisé un langage qui a créé une atmosphère propice à cette mauvaise considération.

Mais maintenant, imaginez-vous entrer dans ce même restaurant et en vous installant, vous êtes en train de dire à celui ou à celle qui vous accompagne que le virement des 300 millions FCFA est passé hier et qu’enfin vous pou- vez dormir en paix parce que l’argent est finalement dans votre compte. L’atmosphère autour de vous changera également en fonction de la nature des expressions que vous venez d’utiliser : 300 millions, virement effectué, dormir en paix, compte bancaire…

Il est on ne peut plus clair à partir de cet exemple, que le vocabulaire que vous utilisez définit le genre d’atmosphère que vous créez. Autrement dit, lorsque vous utilisez le vocabulaire de la pauvreté, vous créez une atmosphère propice à la multiplication de la pauvreté. De la même manière, lorsque vous employez le vocabulaire de la richesse, vous créez une atmosphère propice à la création des richesses. Heureusement, ce vocabulaire est disponible pour tous !

La richesse n’est donc pas l’apanage d’une classe privilégiée de personnes ; c’est le privilège de toute personne qui sait utiliser le vocabulaire correspondant pour créer l’atmosphère correspondante. Plus tôt nous comprendrons ceci, mieux ça vaudra pour nous. Car, le processus de création des richesses ne commence pas par une action, mais par une perception exprimée par notre langage.

Impact #2 : Le vocabulaire que vous employez détermine le genre de personnes que vous attirez.

Le vocabulaire que vous employez fait plus que créer une atmosphère, il attire vers vous des personnes correspondantes. Revenons un tout petit instant sur la deuxième illustration que nous avons utilisée en amont. Vous vous rendez à un restaurant (vous vous souvenez) et en entrant, vous êtes en train d’expliquer à celui qui vous accompagne que votre virement de 300 millions FCFA est passé. Lorsque vous tenez une telle discussion, la conséquence immédiate est que vous commencerez à attirer, même étant encore dans ce même restaurant un certain type de personnes qui viendront vers vous soit pour vous demander des services soit pour vous en offrir.

Imaginez par exemple que dans la suite de votre conversation, assis dans ce restaurant, vous mentionnez la production de bouteilles en plastique comme étant votre activité principale. Et quelqu’un y est assis qui fait dans la production cosmétique ou encore dans les apéritifs à grignoter et qui a toujours eu des difficultés avec le conditionnement de ses produits. Cette personne sera comme par magnétisme attirée vers vous. Vous n’avez aucune photo, aucune preuve, aucun document, rien du tout, mais qu’est-ce qui l’aura attirée ? Votre vocabulaire. Comme quoi, les mots dont vous faites usage libèrent soit une énergie attractive soit une énergie répulsive.

En effet, le vocabulaire que vous employez détermine le genre de personnes que vous attirez. De manière générale, si vous employez un vocabulaire vulgaire, vous attirez des personnes vulgaires. Si vous employez un vocabulaire d’affaires, vous attirez des personnes enclines aux affaires, et si vous employez le vocabulaire de la richesse, vous attirez des personnes qui contribueront au processus de création des richesses.

Impact #3 : Le vocabulaire que vous employez détermine le genre d’opportunités que vous attirez.

Vous êtes dans votre lieu de service et vous discutez avec des amis. Soudainement, vous employez l’expression « respiration diaphragmatique » et l’un de vos collègues s’arrête brutalement et vous regarde pantois. Vous vous demandez pourquoi il vous jette un tel regard   lorsque   la   question   vient   de   sa   bouche   :

« M. Untel, auriez-vous quelques connaissances en médecine ? » Et vous de lui répondre sans réfléchir, « mais, j’ai une formation de médecin, le sort a juste voulu que je me retrouve au ministère de l’agriculture. » Et voilà, une opportunité vous est présentée, et, à ce moment vous expérimentez un revirement total ; tout change dans votre vie. Qu’est-ce qui s’est passé ? Votre vocabulaire a attiré cette opportunité.

Il apparaît clairement de cet exemple très pratique, et de ceux qui le précèdent, que la question du vocabulaire n’est pas aussi anodine que beaucoup l’imaginent. Elle est fondamentale dans notre devenir existentiel de manière générale, mais encore plus dans la création des richesses. Les opportunités que vous attirez, vous les avez créées et si vous ne les avez pas créées, alors, vous les détruirez aussitôt qu’elles se présenteront à vous.

Impact #4 : Le vocabulaire de la richesse brise le mythe de la richesse.

Le mythe de la richesse est la croyance selon laquelle seule une classe favorisée de personnes dans la société peut devenir riche. Ceci est, à mon humble avis, l’un des avantages les plus intéressants de l’usage du vocabulaire de la richesse : il rompt avec ce mythe. La vérité est la suivante : à force d’employer le vocabulaire de la richesse, vous commencerez à intégrer le fait que la richesse n’est pas réservée à des personnes choisies à l’avance. Qui plus est, vous intégrerez la possibilité que vous aussi avez le droit d’aspirer à devenir riche.

 

En résumé, nous avons analysé quatre impacts de votre vocabulaire sur votre devenir et plus particulièrement sur votre capacité à créer la richesse.

	Impact #1 : Le vocabulaire que vous employez détermine le genre d’atmosphère que vous créez.

	Impact #2 : Le vocabulaire que vous employez détermine le genre de personnes que vous attirez.

	Impact #3 : Le vocabulaire que vous employez détermine le genre d’opportunités que vous attirez.

	Impact #4 : Le vocabulaire de la richesse brise le mythe de la richesse.



En conclusion, si les mots sont si importants dans le processus de création de richesses pour un entrepreneur, alors, le fait que le vocabulaire soit disponible pour tout le monde est un indicateur que la richesse est accessible à tout le monde.

CINQ CHOSES À RETENIR


	La richesse n’est pas l’apanage d’une classe privilégiée de personnes ; c’est le privilège de toute personne qui sait utiliser le vocabulaire correspondant pour créer l’atmosphère correspondante.


	Les mots que vous utilisez libèrent soit une énergie attractive soit une énergie répulsive.

	Le vocabulaire que vous employez détermine le genre de personnes que vous attirez. Si vous employez le vocabulaire de la richesse, vous attirez des personnes qui contribueront au processus de création des richesses.


	Les opportunités que vous attirez, vous les avez créées et si vous ne les avez pas créées, alors, vous les détruirez aussitôt qu’elles se présenteront à vous.

	À force d’employer le vocabulaire de la richesse, vous commencerez à intégrer le fait que la richesse n’est pas pour des personnes choisies à l’avance.







 

 RÉFÉRENCES 

7T. Harv Eker, L’autoroute du millionnaire, Maîtrisez le jeu intérieur de la richesse, Canada, Éditions du trésor caché, 2014, P. 77.
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LE PROCESSUS DE SUBSTITUTION LINGUISTIQUE



Apprenez à imprimer votre propre argent.8



Robert T. Kiyosaki

Qu’est-ce que le processus de substitution linguistique ? Nous l’avons brièvement défini en l’introduisant dans la deuxième leçon comme étant le processus au cours duquel notre langage est remplacé par un autre qui finit, avec le temps, par devenir notre nouveau langage. Autrement dit, il s’agit d’identifier les mots et les expressions dont nous faisons généralement usage, qui ne sont pas en harmonie avec le vocabulaire de la création des richesses, et de les remplacer par des mots qui sont en harmonie avec celui-ci.

Un sage disait que les riches vivent tous dans un même monde, tandis que les pauvres vivent chacun dans son monde. Quelle profondeur ! En partant de ce postulat, on peut affirmer que chaque personne a son vocabulaire qui défavorise la création des richesses, mais il y a un seul vocabulaire qui est en harmonie avec la création des richesses. Ainsi, au lieu de ressortir les mots et expressions à éviter, nous avons plutôt choisi de mettre en exergue les mots et expressions à employer. La première partie sera présentée dans cette quatrième leçon et la deuxième dans la leçon No 5.

Actif

Parlez et agissez en termes d’actifs. Un actif, selon la définition révolutionnaire du grand défenseur de l’éducation financière Robert T. Kiyosaki dans son ouvrage à succès Père riche Père pauvre, est tout ce qui met de l’argent dans votre poche. Alors, c’est dans ce sens que vos conversations doivent aller. Ne vous attardez pas sur vos passifs, attardez-vous sur vos actifs. Ne parlez pas de ce qui retire de l’argent de vos poches autant que vous parlez de ce qui fait entrer de l’argent dans vos poches.

Par exemple, la dette est un passif. Au lieu d’être toujours en train de parler de vos créanciers, ceux à qui vous devez de l’argent, apprenez à parler constamment de vos débiteurs, ceux qui vous doivent de l’argent. La maison que vous louez est un passif, parce qu’elle retire de l’argent de vos poches. Au lieu d’être toujours en train de parler de cette maison que vous louez, discutez de celle que vous planifiez de construire. Que ce soit dans un avenir proche ou lointain, peu importe, parlez-en ! Substituez à votre langage de la pauvreté le langage de la richesse. Que vous le vouliez ou non, c’est un cap important à franchir dans le processus de création des richesses.

Abondance

Parlez et agissez en termes d’abondance. Même quand vous êtes dans le manque, parlez de votre manque en termes d’abondance. Au lieu de dire par exemple, « je manque d’argent », dites « c’est une saison d’abondance pour moi. » Au lieu de dire « je suis fauché ces derniers temps » dites plutôt « je passe une période de grande abondance ces derniers temps. » Vous savez quoi ? Cela pourrait sembler fou, mais très vite les personnes autour de vous se rendront compte qu’une substitution linguistique a eu lieu et elles s’adapteront presqu’automatiquement à votre nouveau langage.

Actions

Parlez et agissez en termes d’actions, c’est-à-dire des parts de marché : achat des actions, vente des actions, marché de la bourse, bourse nationale, bourse internationale, etc. Beaucoup de gens espèrent un jour créer la richesse mais n’ont jamais commis l’erreur de se rapprocher du marché de la bourse de leur pays pour essayer de comprendre de quoi il est question. N’attendez pas devenir riche pour comprendre la bourse. Essayez de comprendre la bourse maintenant et peut-être ce sera le moyen pour vous d’entrer dans la richesse !

Alors, à partir d’aujourd’hui, intéressez-vous à la bourse dans votre pays où que vous soyez. Posez des questions relatives à la bourse. Découvrez quelles sont les entreprises cotées à la bourse de chez vous et quel est le montant de leurs actions. À quelle période vendent-elles leurs actions et comment vous pouvez accéder à l’achat pour faire partie de l’assemblée générale. Même si vous n’avez pas encore d’argent, parlez et agissez en termes d’achat d’actions et vous activerez un processus positif et productif.

Épargne

Parlez et agissez en termes d’épargne. Imaginez quelqu’un qui a une épargne consistante, mais qui est constamment en train de parler de tout ce qui ne va pas dans ses affaires. C’est une question de culture ; c’est une question de mentalité. Parfois, on ne veut pas que les gens sachent que nous avons de l’argent. Alors, nous choisissons de pleurer avec tout le monde, même lorsque notre situation ne nous permet pas de pleurer avec tout le monde. C’est encore une question de culture ; c’est une question de mentalité. Vous avez besoin de subir une substitution linguistique.

Chaque jour, parlez de votre épargne, même si c’est à vous-même ; allez devant votre miroir et parlez-vous. Rappelez-vous pourquoi vous épargnez. Rappelez-vous combien vous êtes censé épargner d’ici la fin d’année ou d’ici deux ans ou trois ans. Rappelez-vous de comment vous avez commencé à épargner et combien c’était difficile, mais maintenant c’est la routine. Cela aura un tel effet positif sur vous que vous ne vous en remettrez pas. Car, les messages que nous nous envoyons à nous-mêmes ont généralement plus d’impact sur nous que ceux que nous envoient les autres.

Profit

Parlez et agissez en termes de profit : aujourd’hui j’ai réalisé un profit de 5 000 FCFA, de 25 000 FCFA, de 100 000 FCFA, de 5 000 000 FCFA, etc. Même si vous êtes encore un employé, lorsque vous recevez votre salaire, appelez-le profit. De manière culturelle, le mot « salaire » n’est pas forcément un mot du vocabulaire de la richesse. Alors que le mot « profit », lui, fait carrément partie de ce vocabulaire. Alors, lorsque vous appelez votre salaire profit, vous contribuez graduellement, mais considérablement, à bâtir votre vocabulaire de la richesse.




En résumé, dans cette leçon, nous avons insisté sur un fait : celui de substituer dans notre vocabulaire aux mots et expressions de pauvreté ceux de la richesse. Nous avons ressorti cinq mots en particulier :

Actif

Abondance

Actions

Épargne

Profit

En utilisant ces mots et expressions spécifiques et propres à la richesse, vous serez graduellement non seulement en train de développer votre vocabulaire de la richesse, mais vous serez également de manière simultanée en train d’activer le processus de création des richesses. Alors, il est temps de rentrer au laboratoire des mots et de chercher ceux que vous utiliserez dorénavant pour créer l’atmosphère qui sera un incubateur pour l’état dans lequel vous désirez être dans trois ans, dans cinq ans ou dans dix ans. On peut donc affirmer sans aucune ambigüité que l’avenir que nous espérons se trouve aussi dans le vocabulaire que nous employons.

CINQ CHOSES À RETENIR

	Le processus de substitution linguistique est le processus au cours duquel notre langage est remplacé par un autre qui finit, avec le temps, par devenir notre nouveau langage.


	Les messages que nous nous envoyons à nous-mêmes ont généralement plus d’impact sur nous que ceux que nous envoient les autres.


	Ne vous attardez pas sur vos passifs, attardez-vous sur vos actifs. Ne parlez pas de ce qui retire de l’argent de vos poches autant que vous parlez de ce qui fait entrer de l’argent dans vos poches.

	Lorsque vous commencez à développer un nouveau vocabulaire, très vite les personnes autour de vous se rendront compte qu’une substitution linguistique a eu lieu et s’adapteront presqu’automatiquement à votre nouveau langage.


	Même si vous n’avez pas encore d’argent, parlez et agissez en termes de création des richesses et vous activerez un processus positif et productif. Car, l’avenir se trouve aussi dans le vocabulaire.







  RÉFÉRENCES 
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LE PROCESSUS DE SUBSTITUTION LINGUISTIQUE

2e Partie

Les moments de turbulence bâtissent les grands leaders.9



Robin Sharma

 

Nous avons analysé cinq mots et expressions dans la première partie de cette leçon, notamment : actif, abondance, actions, épargne et profit. Cette deuxième partie de la leçon présentera cinq autres mots ou expressions qui devront désormais faire partie de votre vocabulaire.

Investissement

Parlez et agissez en termes d’investissement. Lorsque vous envoyez une aide à un individu, dites-vous que vous avez fait un investissement à long terme. Lorsque vous contribuez à un projet associatif à but non lucratif, appelez cela un investissement. Lorsque vous offrez gratuitement vos services dans une association, une ONG ou toute autre organisation, laissez les autres appeler cela du bénévolat ; pour vous c’est un investissement.

N’attendez pas d’ouvrir un établissement (Ets), une Société À Responsabilité Limitée (SARL) ou encore une Société Anonyme (SA) pour commencer à parler en termes d’investissement. N’attendez pas non plus de devenir actionnaire dans des entreprises avant de commencer à utiliser le mot investissement. Autrement dit, n’attendez pas de créer les conditions avant d’utiliser l’expression ; utilisez l’expression pour créer les conditions.

Multiplication des sources de revenus

Parlez et agissez en termes de multiples sources de revenus. Ne dites pas « je cherche un autre travail », mais plutôt « je cherche une autre source de revenus. » Vous voyez, « je cherche un autre travail » signifie « j’essaie de renforcer mon esclavage. » Tandis que « je cherche une autre source de revenus » signifie « j’essaie d’augmenter mes entrées financières. » Vous dites la même chose, mais avec un langage légèrement différent qui crée un résultat totalement différent. Pensez-y !

Entreprise

Parlez et agissez en termes d’entreprises. Appelez votre call box votre entreprise ; appelez votre salon de coiffure votre entreprise ; appelez votre taxi votre entreprise, etc. Appelez votre lieu de service votre entreprise.

Lorsque vous commencez à appeler votre lieu de service votre entreprise, vous vous rendrez vite compte que vous allez développer d’une certaine manière les valeurs qui sont promues en entreprise. Votre niveau de ponctualité pourrait changer. La qualité de votre service pourrait être améliorée. Votre façon de traiter les relations interpersonnelles pourrait être radicalement transformée, etc. Essayez de mettre ceci en pratique et vous serez surpris de l’impact que cela aura sur votre façon de vous comporter dans votre lieu de service.

Opportunités d’affaires

Parlez et agissez en termes d’opportunités d’affaires. Lorsqu’on vous propose un terrain, par exemple, ce n’est pas seulement un terrain que vous allez acheter, c’est un espace sur lequel vous pourrez un jour bâtir une entreprise, une usine de fabrication, ou alors vous pourrez le mettre à la disposition des gens qui le feront, moyennant des versements annuels. Voilà ! On parle là d’une opportunité d’affaire.

Budget

Parlez et agissez en termes de budget. Ne dites pas tout simplement : « combien allons-nous dépenser dans cette maison ce mois ? » Mais dites : « quel est notre budget de dépenses pour cette maison ce mois ? » Parfois, nous n’entendons ces expressions que dans les conversations de certaines personnes spécifiques ou seulement à certains endroits spécifiques et cela nous donne l’impression que ces personnes ont l’exclusivité de l’usage. Mais il n’en est rien ! Tout le monde peut utiliser le mot budget. Vous n‘avez pas besoin de la définition d’un professeur émérite de Harvard pour employer ce mot. Cherchez dans votre dictionnaire, dans votre téléphone, et en quelques minutes vous aurez une définition simple et basique du mot budget que vous pourrez utiliser dans vos activités et même dans votre famille tout simplement. Vous n’avez pas besoin d’être chef d’entreprise pour employer ce mot. Vous n’avez non plus besoin d’être le ministre ou le directeur du budget de votre pays pour le faire ! Désormais, parlez, agissez et planifiez en termes de budget.




Somme toute, nous avons présenté ici cinq expressions que vous pouvez adopter dans votre nouveau langage, en application du principe de la substitution linguistique de manière effective et efficace.

	Investissement

	Multiplication des sources de revenus

	Entreprise

	Opportunités d’affaires

	Budget



Comme je l’ai dit en amont, n’attendez pas de créer les conditions avant d’employer ces expressions ; employez plutôt ces expressions pour créer les conditions. Nous avons en tout dans cette leçon divisée en deux parties, analysé brièvement l’usage de dix mots et expressions que voici :

		Actif

	Abondance

	Actions

	Épargne

	Profit

	Investissement

	Multiplication des sources de revenus

	Entreprise

	Opportunités d’affaires

	Budget






Voilà dix mots et expressions qu’il faut désormais in- tégrer dans votre vocabulaire. Employez-les dans vos communications au quotidien. Utilisez-les dans votre lieu de service. Utilisez-les dans vos projets. Faites-en usage lors de vos prises de parole en public, etc. Utilisez-les jusqu’à ce qu’ils deviennent partie intégrante de votre sphère et le résultat sera tout simplement phénoménal.

Il est important de préciser que ces dix mots et expressions ne constituent qu’une partie infinitésimalement petite du vocabulaire de la richesse. En fait, après avoir travaillé sur ce module, la nécessité s’impose de développer un autre qui présentera la plupart des expressions que nous devons adopter. Nous l’avons intitulée L’alphabet de la richesse et nous y travaillons déjà.

CINQ CHOSES À RETENIR


	N’attendez pas de créer les conditions avant d’utiliser les expressions ; utilisez les expressions pour créer les conditions.


	Lorsque vous utilisez un nouveau vocabulaire, vous pourrez dire la même chose, mais avec un langage légèrement différent qui crée un résultat totalement différent.

	Lorsque vous commencez à appeler votre lieu de service votre entreprise, vous vous rendrez vite compte que vous allez développer d’une certaine manière les valeurs qui sont promues en entreprise.


	Parfois, nous n’entendons des expressions comme « budget » que dans des conversations de certaines personnes spécifiques et cela nous donne l’impression qu’elles ont l’exclusivité de l’usage. Mais il n’en est rien ! Tout le monde peut l’utiliser !

	Utilisez le nouveau vocabulaire de la richesse jusqu’à ce qu’il devienne partie intégrante de votre sphère et le résultat sera tout simplement phénoménal.










 RÉFÉRENCES 

9Robin Sharma, The Leader Who Had no Title, A Modern Fable on Real Success in Business and in Life, London, Simon & Schuster, 2010, P. 92.
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ENCOURAGEZ LE VOCABULAIRE DE LA RICHESSE AUTOUR DE VOUS !

Ne donnez pas pour recevoir quelque chose en retour. Expérimentez juste la joie du donner.10



Jack Canfield

 

Chaque acte que nous posons a des conséquences sur nous et sur notre environnement et chaque acte que nous amenons notre environnement à poser a des conséquences sur celui-ci et sur nous. Autrement dit, nous sommes intrinsèquement liés à notre environnement immédiat. Très souvent, nous perdons de vue cette réalité, ce qui nous pousse à sombrer dans le fatalisme. Mais la vérité est la suivante : tout ce que nous encourageons autour de nous se produira auour de nous. Encourager une attitude c’est l’arroser afin qu’elle prenne de l’ampleur.

Alors, si le vocabulaire de la richesse occupe une place si importante dans le processus de création des richesses, il est d’une nécessité absolue de constamment l’encourager autour de nous afin de le voir, non seulement y prendre corps, mais surtout faire partie de nos valeurs fondamentales. Dans un premier temps, nous allons brièvement analyser quelques espaces précis dans lesquels chacun de nous devrait encourager le vocabulaire de la richesse et deuxièmement, nous allons discuter des avantages qu’il y a à le faire.

Premièrement, encouragez le vocabulaire de la richesse dans votre famille ou dans votre maison.

C’est ici que tout commence. C’est d’ici que vous devez commencer à encourager l’usage des mots et expressions relatifs à la richesse. Souvenez-vous toujours que la plu part des gens font fi de cette connaissance, et donc, ne s’intéressent pas aux résultats qu’elle peut produire. Tout ce que nous voyons et entendons nous impose un langage qui ne nous laisse presque pas le choix d’agir à notre guise. Alors, pour atteindre des résultats différents, vous devez imposer une nouvelle approche par un nouveau vo- cabulaire dans votre environnement. Le mot ici est « imposer ». Faites-le directement ou subtilement en fonction de votre contexte, mais faites-le !

Deuxièmement, encouragez le vocabulaire de la richesse dans vos différentes organisations.

Bien entendu, le changement devrait toujours commencer par vous, le responsable. Au lieu de dire que les choses vont mal dans l’entreprise, dites par exemple que les résultats ne sont pas encore bons. Les niveaux d’énergie produits par ces deux phrases sont totalement différents.

Voici là nos principaux environnements immédiats : nos maisons et nos organisations quelles qu’elles soient. Alors, si nous réussissons à encourager le vocabulaire de la richesse dans ces lieux, c’est un exploit à célébrer. Vous pourrez ne pas être responsable d’une organisation ou de l’organisation dans laquelle vous travaillez. Que faire ? Impulsez le changement à votre niveau personnel, influencez votre cercle restreint et laissez vos résultats s’occuper du reste.

Encourager le vocabulaire de la richesse autour de vous a deux avantages majeurs :

Avantage #1 : L’éducation financière indirecte de vos proches

Nous sommes toujours tentés de découvrir le sens profond des expressions que nous utilisons. Donc, plus les gens autour de vous utiliserons les mots et expressions relatifs à la richesse, plus ils auront envie de mieux les mtriser. De cette manière, leur éducation financière évoluera plus rapidement. Ceci signifie en fait qu’encourager ardemment le vocabulaire de la richesse chez les personnes autour de vous, c’est indirectement activer leur éducation financière.

Avantage #2 : La modification progressive ou radicale des habitudes

Les mots ont un pouvoir incroyable et leur influence sur nous lorsque nous les employons ou lorsque nous entendons les gens autour de nous les employer est incommensurable. Ainsi, lorsque dans un environnement le vocabulaire de la richesse commence à prendre des proportions importantes, la résultante ou la conséquence directe peut être la modification progressive ou radicale des habitudes.

Imaginez un seul instant que vous enseignez à vos enfants à intégrer des mots différents dans leur langage. Vous leur dites par exemple : « Au lieu de dire ‘je n’ai pas dépensé tout mon argent de poche’, dites plutôt ‘j’ai épargné une partie de mon argent de poche.’ » Apparemment subtile et anodin n’est-ce pas ? Pourtant, il y a une différence profonde. Dans la première phrase, l’expression la plus forte est « dépense » (je n’ai pas dépensé tout mon argent de poche) alors que dans la deuxième, l’expression la plus forte est « épargne » (j’ai épargné une partie de mon argent de poche).

Qui plus est, le mot qui est directement attaché au mot dépense c’est « tout » (je n’ai pas dépensé tout mon argent de poche), tandis que celui qui est attaché au mot épargne c’est « partie » (j’ai épargné une partie de mon argent de poche). Le subconscient ne réfléchit pas les amis ; il se comporte tel un géant robot puissant programmé pour reproduire les conditions qui favorisent l’accomplissement des instructions qu’il reçoit au quotidien. Donc, dans la première phrase comme dans la deuxième, il retient les mots et expressions les plus importants : dépenser tout et épargner une partie.

Alors, en disant « je n’ai pas dépensé tout mon argent de poche », vous vous programmez pour tout le dépenser un jour. Or, en disant « j’ai épargné une partie de mon argent de poche », vous vous programmez pour épargner une partie à chaque fois. C’est donc ainsi que plus ce langage est utilisé, plus il influencera la façon de se comporter de ceux qui l’utilisent et c’est de cette manière que la modification progressive ou radicale de leurs habitudes aura lieu.

 

En résumé, nous avons parlé de deux espaces où encourager le vocabulaire de la richesse :

	Premièrement, encouragez le vocabulaire de la richesse dans votre famille ou dans votre maison.

	Deuxièmement, encouragez le vocabulaire de la richesse dans vos différentes organisations.



Par la suite, nous avons ressorti les avantages qu’il y a à le faire :

	Avantage #1 : L’éducation financière indirecte de vos proches

	Avantage #2 : La modification progressive ou radicale de leurs habitudes



La différence entre l’information et la bonne information c’est la précision que le deuxième produit dans l’action. Vous n’avez pas seulement accès à l’information, mais à la bonne information. Cette opportunité pourrait faire la différence entre l’échec et le succès. Avec cette bonne information mise à votre disposition ici à l’Université de la Liberté Financière (ULiF), vos résultats sont censés être bien au-dessus de ceux des autres qui n’y ont aucunement accès. Alors, faites-en bon usage. Pratiquez, pratiquez et pratiquez encore. C’est la clé du progrès visible et des résultats exponentiels.

CINQ CHOSES À RETENIR



	Chaque acte que nous posons a des conséquences sur nous et sur notre environnement et chaque acte que nous amenons notre environnement à poser a des conséquences sur celui-ci et sur nous.


	Tout ce que nous encourageons autour de nous se produira autour de nous. Encourager une attitude c’est l’arroser afin qu’elle prenne de l’ampleur.


	Les mots ont un pouvoir incroyable et leur influence sur nous lorsque nous les employons ou lorsque nous entendons les gens autour de nous les employer est incommensurable.


	Encourager ardemment le vocabulaire de la richesse chez les personnes autour de vous c’est indirectement activer leur éducation financière.


	La différence entre l’information et la bonne information c’est la précision que le deuxième produit dans l’action : pratiquez, pratiquez et encore pratiquez, c’est la clé du progrès visible et des résultats exponentiels.
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COMMENT ENCOURAGER LE VOCABULAIRE DE LA RICHESSE AUTOUR DE VOUS ?

L’adulte moyen passe cinquante-cinq années de sa vie à essayer de surmonter les cinq premières.11



Brian Tracy

 

Il s’agit ici du prolongement de la leçon numéro 6 qui nous enjoignait à encourager le vocabulaire de la richesse autour de nous. Le pragmatisme étant une valeur chère à l’Université de la Liberté Financière (ULiF), il était de bon ton que nous présentions le processus par lequel chacun peut appliquer cette partie essentielle de la leçon. Il sera ainsi question de discuter de cinq astuces intéressantes pour encourager le vocabulaire de la richesse dans votre environnement immédiat, que ce soit votre maison ou votre organisation.

Astuce #1 : Tenez des séances d’échanges baptisées des noms relatifs à la richesse.

Voici la toute première astuce pour encourager le vocabulaire de la richesse autour de vous. Si vous désirez observer un véritable changement dans la qualité du langage des personnes qui sont dans votre environnement immédiat, il est nécessaire que vous adoptiez ce système. Vous devez absolument créer des moments de brève rencontre au cours desquels des discussions relatives à la richesse sont organisées. Pour renforcer le concept et le rendre plus intéressant et plus impactant, il serait important que ces moments soient baptisés des noms qui ont trait à la richesse.

Vous savez, ce que vous faites de manière consciente produit des résultats supérieurs à ce que vous faites de manière inconsciente. Si vous désirez donc créer une nouvelle culture autour de vous, il vous faudra mettre le paquet ! Engagez des actions concrètes et vous obtiendrez des résultats concrets. Vous pouvez par exemple décider que tous les dimanches soirs avant d’aller au lit, ou encore les lundis matins avant de sortir de la maison, tout le monde se retrouve pour 20 minutes pour une séance d’échanges sur la création des richesses. Ensuite, baptisez la séance. Appelez-là par exemple :

	L’argent parle ou Parlons Argent

	La minute des chiffres

	Le coin de l’entrepreneur

	Espace CFA ou Espace Dollar

	Je bâtis mon empire financier


	

	La richesse chez vous ou La richesse chez nous


	La richesse et moi Etc.



N’importe quoi, mais trouvez quelque chose qui vous accroche ou qui accroche les autres personnes présentes. D’ailleurs, trouver le nom à donner à cette séance pourrait constituer en soi une aventure hilarante dans la maison ou dans l’organisation. Tout le monde pourrait avoir pour devoir de trouver un nom de baptême pour ce moment de partage et au bout de quelques jours de réflexion, chacun apporte ses différentes propositions. Vous serez surpris du niveau d’enthousiasme que vous aurez déclenché dans votre environnement. À partir de là, vous pourrez tenir vos séances de manière permanente et obtenir des résul- tats impressionnants.

Lors de ces sessions, l’emphase devra être mise sur l’utilisation du langage de la richesse : les mots et expressions à être substitués immédiatement, ceux à être bannis totalement et ceux à utiliser dorénavant. Voilà un exercice qui ne vous coûtera pratiquement rien en termes de temps ou d’autres ressources, mais qui dans un laps de temps produira des résultats phénoménaux.

Astuce #2 : Organisez des jeux centrés sur la richesse. 

J’ai organisé un jeu dans ma maison, qui consiste à garder pratiquement chaque jour des pièces et à les ressortir au mois de décembre. Mes enfants en ont fait une affaire personnelle. Ils ont des caisses dans lesquelles ils jettent ces pièces que ce soit les leurs ou celles que nous leur donnons pour y mettre. Mon épouse également a sa caisse à pièces. Au mois de décembre, toutes ces caisses sont ouvertes et les pièces généralement évaluées à quelques dizaines de milles de FCFA. La première fois, cette pratique a permis à mon fils de se constituer le capital avec lequel il a lancé sa toute première activité génératrice de revenu à l’âge de six ans. Pour ma petite fille, elle a voulu s’acheter une poupée. Aujourd’hui mon fils a plusieurs types d’épargne. L’épargne des pièces simples et celle des pièces brillantes.

Finalement le jeu est en train de se métamorphoser pour devenir une plateforme qui servira à financer certaines activités. Nous avons discuté sur le projet de créer la journée des pièces chaque mois de décembre. Chaque personne faisant partie de ce jeu se retrouvera avec les autres au même endroit. Toutes les caisses seront ouvertes séance tenante et le montant correspondant à toutes les pièces récoltées sera utilisé pour des œuvres plus nobles. Imaginez qu’en fin d’année, 100 000 FCFA, 500 000 FCFA ou plus ou moins soient récoltés par le moyen d’une épargne journalière de pièces et que cet argent soit utilisé pour redonner de l’espoir à ceux qui l’avaient perdu. Ce sont ces mêmes pièces que nous dépensons au quotidien sans réfléchir, qui peuvent changer la vie d’autres personnes.

Vous pouvez en faire un jeu dans votre maison et ainsi créer un système d’épargne pour investissement. Faites-le pour des voyages, pour les fêtes de Noël si ça vous chante ! Seulement, l’idéal serait toujours de montrer à votre famille (surtout aux enfants) que l’épargne est plus utile lorsqu’elle est investie que lorsqu’elle est consommée. Alors, lorsque vous suscitez un tel engouement, utilisez-le à bon escient. Encouragez le langage de la richesse pour justement créer la richesse et non pour enfin la consommer en gerbes.

La question que je vous pose est, quel jeu centré sur la richesse pouvez-vous ou allez-vous créer pour votre famille ? Pensez-y ! Si chacun de nous s’attelait à créer des jeux relatifs à la richesse dans sa famille, dans son lieu de service, dans son association, dans son ONG, dans son église, etc., en un temps record, les cultures auraient dramatiquement changé et les résultats seraient impressionnants. Oui, c’est possible avec un peu de volonté et un minimum d’efforts !

Astuce #3 : Primez les personnes qui conçoivent ou découvrent de nouveaux mots et expressions relatifs à la richesse.

Il ne s’agit pas d’un concours pour gagner un prix Nobel ou un prix Pulitzer ; non ! Faites tout simplement savoir à tout le monde autour de vous que ceux qui découvrent au travers de leurs lectures ou de leurs recherches de nouvelles expressions relatives à la richesse recevront des prix d’encouragement. Que ces nouveaux mots et expressions soient conçus ou découverts, ils seront récompensés. Vous verrez l’engouement avec lequel chacun se décarcassera pour trouver de nouveaux mots. Voilà comment graduellement, le langage ou le vocabulaire de la richesse deviendra le nouveau vocabulaire de votre environnement immédiat. 

Astuce #4 : Utilisez des supports imprimés pour pas\ser le message.

Lorsque vous voulez substituer aux messages qui ont trait à la pauvreté ceux qui ont trait à la richesse, pensez à les faire imprimer. Imprimez des affiches ou même des tableaux et collez-les dans des endroits stratégiques de la maison ou du bureau, là où tous les yeux peuvent avoir un aperçu. Cela permettra de les graver dans les esprits de tout le monde, influençant ainsi positivement les comportements, les habitudes et enfin les résultats générés.

Avez-vous une idée au moins superficielle de l’impact que les affiches et panneaux publicitaires ont sur les consommateurs au quotidien ? À force de voir les mêmes informations affichées tous les jours en allant au boulot et en rentrant, en se rendant au marché, sur le chemin de l’école, les gens finissent par réagir presqu’automatiquement en fonction des informations qui y sont véhiculées. Activez le même processus dans votre environnement immédiat et vous obtiendrez les mêmes résultats.

Astuce #5 : Utilisez des supports numériques pour véhiculer le message.

Renforcer une nouvelle tradition est une guerre acharnée contre les anciennes. Dans un tel contexte, il est plus que nécessaire d’utiliser toutes les armes à notre disposition pour s’assurer une éventuelle victoire.

Au-delà des supports imprimés, vous pouvez également utiliser des supports numériques. Le monde se digitalise de plus en plus. De cette façon, toute stratégie de communication qui ignore l’usage des visuels en numérique risque d’être très vite dépassée. Utilisez les téléphones, les tablettes, les iPad, iPod, iPhone, etc. Faites des messages sur l’éducation financière et mettez-les en fond d’écran de veille, etc.


 

En résumé, voici les cinq astuces que nous avons étudiées pour encourager le vocabulaire de la richesse autour de nous :



	Astuce #1 : Tenez des séances d’échanges baptisées des noms relatifs à la richesse.


	

	Astuce #2 : Organisez des jeux centrés sur la richesse.


	Astuce #3 : Primez les personnes qui conçoivent ou découvrent de nouveaux mots et expressions relatifs à la richesse.


	Astuce #4 : Utilisez des supports imprimés pour passer le message.


	Astuce #5 : Utilisez des supports numériques pour véhiculer le message.



Si l’inspiration est la mère de l’action, l’intention en est le père. Écouter apporte l’information ; agir après avoir écouté produit la transformation. La question avec laquelle je vous laisse à la fin de cette leçon est, « qu’allez-vous faire de cette information sur comment encourager le vocabulaire de la richesse autour de vous ? »

CINQ CHOSES À RETENIR


	Ce que vous faites de manière consciente produit des résultats supérieurs à ce que vous faites de manière inconsciente.


	Si vous désirez observer un véritable changement dans la qualité du langage des personnes qui sont dans votre environnement immédiat, il est nécessaire que vous adoptiez un système qui le favorise.

	Engagez des actions concrètes et vous obtiendrez des résultats concrets.


	Si chacun de nous s’attelait à créer des jeux relatifs à la richesse dans son environnement immédiat, en un temps record, les cultures auraient dramatiquement changé et les résultats seraient impressionnants.

	Si l’inspiration est la mère de l’action, l’intention en est le père. Écouter apporte l’information ; agir après avoir écouté produit la transformation.







 

   RÉFÉRENCES 

11Brian Tracy, Maximum Achievement, Strategies and Skills that Will Unlock Your Hidden Powers to Succeed, Benin City, Beulahland Publications, 1993, P. 310.
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DÉVELOPPER LE VOCABULAIRE DE LA RICHESSE : UNE NÉCESSITÉ ABSOLUE

La richesse est une entité sournoise, et son caractère insaisissable a raison des faibles.12



MJ Demarco

 


Cette leçon aurait pu être la première. Mais elle aurait imposé un raisonnement à tout le concept. Alors, il a fallu la mettre à la fin à titre conclusif, afin de laisser à chacun le choix de la direction qu’il prendra après avoir suivi de bout en bout l’analyse du pouvoir du vocabulaire. Nous allons nous attarder ici sur un aspect important, exprimé sous forme de question : Pourquoi développer le vocabulaire de la richesse est-il si important ? Quatre raisons justifient cette importance absolue.

Raison #1 : Pour résister à l’influence négative de votre environnement

Votre environnement vous suggère un langage qui corrompt le processus de création des richesses en amont. C’est-à-dire qu’avant même que les éléments qui concourent à la création des richesses ne se mettent en branle en votre faveur, l’environnement a déjà tout mis en place pour vous mettre à l’écart de cet arrangement. Alors, celui qui ne s’engage pas consciemment et ardemment dans un réel combat pour résister à cette influence négative sera infailliblement englouti par l’atmosphère que celle-ci crée.

Remarquez que pratiquement tout autour de nous nous envoie des signaux négatifs. Les paroles que nous entendons, les évènements qui se produisent, les expériences que nous traversons, tout cela développe un certain langage que nous adoptons inconsciemment. Le seul moyen, mais alors le seul moyen, de résister à ce langage c’est de développer un autre langage opposé à celui-là et au moins aussi puissant que lui. Ceci est extrêmement important. Le fait est le suivant : pour résister à l’influence négative de votre environnement, vous devez créer un autre environnement positif en adoptant un vocabulaire productif.

Raison #2 : Pour reprogrammer votre esprit subconscient 

Les mots et expressions que vous utilisez au quotidien sont une forme de programmation mentale. En effet, ils constituent l’une des plus grandes formes de programmation qui soient. N’avez-vous jamais remarqué que c’est à l’aide des mots que les programmations sont faites en psychologie ou en psychanalyse ? Les psychologues et les psychanalystes utilisent les mots comme instruments de travail. Les médecins, de manière générale, utilisent les mots comme instrument de travail. Pratiquement, tout le corps médical emploi les mots comme arme ultime dans l’exercice de leurs fonctions.

Pensez au domaine politique. C’est par les mots que les politiciens véhiculent leur message, réussissent à haranguer les foules et les rallient à leurs causes, qu’elles soient bonnes ou mauvaises. Maintenant, pensez à ce domaine qui nous réunit presque tous d’une manière ou d’une autre, le domaine religieux. C’est par le pouvoir des mots que nous devenons fidèles à nos leaders religieux qui qu’ils soient. C’est par les mots que les leaders religieux amènent des millions de personnes à les suivre sans hésitation ; pas par la science, pas par autre chose que le pouvoir des mots.

Il n’y a donc aucune controverse, les mots sont puissants et nous affectent plus que nous ne le croyons. Si les mots sont puissants individuellement, alors, le vocabulaire qui est leur ensemble l’est encore plus, selon le principe du tout et de la partie qui stipule que le tout est toujours plus important que chacune des parties qui le constituent, prise séparément. C’est ainsi que le vocabulaire de la richesse permet de reprogrammer votre esprit subconscient.

Raison #3 : Pour réformer votre perception de la richesse

De manière générale, les gens ont une très mauvaise perception de la richesse et cette perception est l’une des causes principales de leur pauvreté. Écoutez ceci : lorsque vous avez une mauvaise perception d’une chose ou des personnes qui la possèdent, vous créez les conditions qui les éloignent de vous. La plupart des gens pensent que la richesse est une mauvaise chose ou que les riches sont de mauvaises personnes. Voilà un facteur suffisamment fort pour les maintenir loin de la richesse, près de la pauvreté. Lorsque vous commencez donc à utiliser le langage de la richesse, aussi invraisemblable que cela puisse paraître, vous modifiez votre perception de la richesse et vous créez les conditions qui l’attirent vers vous.

Raison #4 : Pour relever votre niveau d’adrénaline

Chaque mot contient une mesure d’adrénaline qu’il libère en vous lorsque vous l’entendez ou l’employez. Par exemple, les mots « aujourd’hui » et « demain » contiennent des niveaux différents d’adrénaline qui vous affectent également de manière différente. Lorsque vous dites, « je suis riche aujourd’hui » ou « je serai riche demain », vous produisez deux niveaux différents d’adrénaline. De la même manière, lorsque vous employez les mots « épargne » et « dépense », les niveaux d’adrénaline sont différents. Alors, adopter le vocabulaire de la richesse n’est pas un simple changement banal ; c’est une révolution totale.

 

En résumé, nous avons parlé de quatre raisons qui justifient l’importance absolue de développer le vocabulaire de la richesse. Elles sont telles que suit :

		Raison #1 : Pour résister à l’influence négative de votre environnement

	Raison #2 : Pour reprogrammer votre esprit subconscient

	Raison #3 : Pour réformer votre perception de la richesse

	Raison #4 : Pour relever votre niveau d’adrénaline






Ces quatre raisons justifient à suffisance la nécessité d’intégrer la migration radicale qui s’impose. Lorsque vous commencerez à modifier votre langage et votre vocabulaire en adoptant de nouveaux mots et expressions relatifs à la richesse, vous serez surpris des changements révolutionnaires qui se produiront dans votre vie en général et dans vos finances en particulier.

CINQ CHOSES À RETENIR


	Lorsque vous avez une mauvaise perception de quelque chose ou des personnes qui possèdent cette chose, vous créez les conditions qui les éloignent de vous.


	Lorsque vous commencez à utiliser le langage de la richesse, aussi invraisemblable que cela pourrait paraître, vous modifiez votre perception de la richesse et vous créez les conditions qui l’attirent vers vous.

	Si les mots sont puissants individuellement, alors, le vocabulaire qui est leur ensemble l’est encore plus, selon le principe du tout et de la partie.


	Pour résister à l’influence négative de votre environnement, vous devez créer un autre environnement positif en adoptant un vocabulaire productif.

	Adopter le vocabulaire de la richesse n’est pas un simple changement banal ; c’est une révolution totale.







 

   RÉFÉRENCES 

12MJ Demarco, L'autoroute du millionnaire, La voie express vers la richesse, Paris, Éditions CONTRE-DIRES, 2018, P. 310.

 


CONCLUSION

La création des richesses est une science. Et en tant que telle, elle obéit à un ensemble de lois et de principes qui œuvrent en harmonie pour créer les résultats exigés explicitement ou implicitement. C’est ce qui explique le fait que beaucoup de gens pensent que ça ne marche pas. Certain disent, « coach écoutez, votre truc ne marche pas dans ma vie. » C’est simple. Permettez que je vous explique brièvement le pourquoi du comment.

Lorsque quelqu’un écoute un enseignement intéressant sur l’investissement et qu’il se met à investir, il s’attend aux résultats promis dans l’enseignement. Mais alors, parce qu’il ne continue pas à apprendre, il n’a aucune notion sur le pouvoir des mots, par exemple. Conséquemment, il détruit par sa bouche ce qu’il est en train de bâtir de ses mains, parce qu’il n’a pas suffisamment de connaissance pour savoir que son langage a le pouvoir d’affecter positivement ou négativement son travail. En fin de compte, lorsque les résultats ne sont pas au rendez-vous, il conclut que « cette histoire » ne fonctionne tout simplement pas, ou alors fonctionne pour d’autres, mais pas pour lui. Voilà donc qui est un appel à une connaissance équilibrée ; ce qui n’est possible que par un engagement à apprendre de manière continue.

Pour finir, la question essentielle à se poser est : Quand devons-nous développer le vocabulaire de la richesse ? Cette question équivaut à la question : « Quand devons-nous nous lever pour nous défendre lorsqu’un ennemi s’attaque farouchement à nous ? » Si la réponse à dernière question est « maintenant », la réponse à la première est également « maintenant. »

Alors, n’attendez pas d’être envahi pour réagir. N’attendez pas d’être submergé pour vous engager. Levez-vous et commencez à bâtir un nouveau vocabulaire pour engager une nouvelle étape dans votre voyage vers la liberté financière.

Voici à présent quelques déclarations négatives que j’ai répertoriées qu’il faut non seulement supprimer dans votre langage quotidien, mais remplacer par d’autres phrases plus constructives. Ceci contribuera de manière considérable à déclencher le processus de création des richesses dans votre vie, dans votre famille et dans votre environnement.

Désormais, lorsque vos enfants vous présentent leurs doléances, ne leur dites plus : « L’argent ne pousse pas sur les arbres. » Dites-leur plutôt : « Tant que les arbres continueront de pousser, il y aura toujours de quoi satisfaire vos besoins. » Et vous me direz certainement : « Mais coach, cette réponse n’a pas résolu leur problème. » Et je vous demanderai par la suite : « Votre réponse, ‘L’argent ne pousse pas sur les arbres’, a-t-elle résolu leur problème ? »

De plus, qui vous a dit que l’argent ne poussait pas sur les arbres ? Bien sûr que l’argent pousse sur les arbres. L’argent est imprimé à partir du papier ; c’est la raison pour laquelle c’est appelé monnaie-papier ou papier-monnaie (fiduciaire). Le papier, d’où vient-il ? Bien évidemment des arbres. C’est à partir des arbres que le papier est produit et c’est à base du papier que l’argent est imprimé. Donc, en fait l’argent pousse sur les arbres !

Ne dites pas à vos enfants : « Nous sommes pauvres, nous n’avons pas les moyens de nous offrir ceci ou cela. » Dites-leur plutôt : « Nous avons d’autres priorités maintenant, mais dès que ce sera possible, nous allons nous le procurer. » À la page suivante, vous trouverez des exercices qui vous accompagneront de manière pratique dans ce processus de substitution linguistique. Il est temps de changer de cap. S’il y a une seule chose à retenir, une seule chose qui vaille la peine d’être intégrée c’est que la richesse se trouve dans votre bouche !

 

Whatever happens…

 

Always Remember U Are a Champion! (ARUAC!)

 

 

 

 

EXERCICES DE SUIVI DU PROCESSUS DE LA SUBSTITUTION LINGUISTIQUE

Sagesse guide :

 

Chaque personne a son vocabulaire qui défavorise la création des richesses, mais il y a un seul vocabulaire qui est en harmonie avec la création des richesses.

 

EXERCICE 1

 

Identifiez cinq mots et/ou expressions dont vous faites généralement usage et qui sont en désharmonie avec le vocabulaire de la création des richesses. Ensuite, remplacez- les par des mots et/ou expressions qui sont en harmonie avec celui-ci.

Déclaration négative #1 :

Déclaration positive #1 :

Déclaration négative #2 :

Déclaration positive #2 :

Déclaration négative #3 :

Déclaration positive #3 :

Déclaration négative #4 :

Déclaration positive #4 :

Déclaration négative #5 :

Déclaration positive #5 :

EXERCICE 2

 

Imaginez des jeux que vous pouvez créer dans votre environnement immédiat pour initier les gens à l’adoption du langage de la richesse. Donnez un nom à chaque jeu et expliquez-le brièvement. Ensuite, réfléchissez sur le moyen de l’implémenter autour de vous, en fonction du cadre.

 

Dans le cadre familial :

Jeu #1 :

Jeu #2 :

Dans le cadre organisationnel : (Entreprise, association, église, ONG, etc.)

Jeu #1 :

Jeu #2 :  	
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BONUS

RÉUSSIR MALGRÉ LES DÉFIS !

 

RESTEZ FOCALISÉ SUR VOTRE DESTINATION ET NON SUR VOS DÉFIS.

Les défis auront toujours tendance à vous distraire. En fait c’est le premier objectif de tout défi : la distraction. La distraction est une arme qui ouvre la porte à l’affliction. Alors, lorsque vous faites face à un défi, la première chose sur laquelle vous devez veiller c’est votre focalisation. Ne changez pas votre point de focalisation. Restez focalisé sur votre destination et non sur votre défi.

Le très célèbre physicien-mathématicien Albert Einstein disait : « Si vous voulez vivre une vie heureuse, attachez-là à un but, non pas à des personnes ou des choses. » Le message dans le message est clair : Restez focalisé sur votre but, c’est-à-dire sur votre destination. Gardez les regards fixés sur là où vous allez et non sur ce que vous traversez. Celui qui reste focalisé sur sa destination grandit en énergie ; tandis que celui qui reste focalisé sur ses défis diminue en énergie. Pendant que les perdants se focalisent sur leur opposition, les gagnants se focalisent sur leur destination. Les perdants portent leur attention sur leur tragédie ; les gagnants portent leur attention sur leur stratégie.

ÉVITEZ D’ACCEPTER LA DÉFAITE SANS VOUS BATTRE JUSQU’À LA VICTOIRE.

Très souvent lorsque les gens traversent des situations difficiles qui semblent insurmontables, vous les entendez dire : « J‘ai tout fait, ça n’a pas marché. » C’est tout simplement impossible ! Il est impossible d’avoir tout fait sans avoir trouvé de solution. Parfois je leur pose une seule question et la réponse est révélatrice. Si vous aviez dit non à la défaite, alors vous ne seriez pas en train de dire que vous avez tout fait sans trouver de solution. Car, celui qui dit non à la défaite dit oui à la conquête et n’a plus de temps pour les requêtes.

Albert Einstein croyait mordicus qu’« un problème sans solution est un problème mal posé. » Autrement dit, un défi sans solution est un défi mal analysé. Martin Luther King Jr n’avait pas un seul doute sur la question de la mentalité de victoire totale. C’est pourquoi il affirma : « Celui qui accepte le mal sans lutter contre lui coopère avec lui. » Tous les gagnants savent que celui qui refuse de confronter, refuse de conquérir et celui qui refuse de conquérir a déjà limité ce qu’il peut acquérir.

SATUREZ VOTRE ESPRIT D’INFORMATIONS POSITIVES.

Il est presqu’impossible de traverser un défi qu’une personne n’a jamais traversé. Or, très souvent c’est dans les livres que vous trouverez les secrets des personnes qui ont traversé ces défis avant vous. Chaque défi que vous traversez est la reproduction de l’histoire de quelqu’un qui a vécu avant vous. Comme le dit si bien la sagesse populaire : « La vie est trop courte pour essayer de réinventer la roue. » Alors, soyez sage ; trouvez les roues qui ont déjà été inventées et faites-en bon usage ! Ces roues se trouvent dans les livres.

Si vous traversez un défi sur le plan marital, saturez votre esprit d’informations positives en lisant des livres écrits par des auteurs qui traitent de la question. Si vous traversez un défi financier, saturez votre esprit d’informations positives en lisant des livres écrits par des auteurs qui traitent de la question. Les livres ne sont pas uniquement des instruments d’éducation, ils sont également des instruments de révolution. Notez ceci : un bon livre mal lu produit l’éducation ; un bon livre bien lu produit la révolution. C’est pourquoi je crois mordicus qu’un bon livre bien lu vous mènera à bon port. Foncer droit vers l’adversité est une bonne chose, mais il faut être lourd avant de foncer, pour ne pas être défoncé et ensuite enfoncer, pour enfin renoncer.

INVENTEZ VOTRE CHEMIN VERS LA VICTOIRE.

Il peut arriver que toutes vos fouilles dans des livres, dans des audios, dans des témoignages des personnes qui vous ont précédé sur ce chemin ne vous ai pas aidé à af- fronter avec succès le défi spécifique auquel vous êtes confronté. Que devez-vous faire à ce moment ? Inventez votre chemin vers la victoire. La vie est trop courte pour réinventer la roue ; certes, mais quand la roue n’existe pas, il faut prendre la peine de l’inventer.

Alors, quand vous aurez lu tous les livres disponibles sans trouver de solution, inventez la roue ! Quand vous aurez écouté tous les audios disponibles sans trouver de solution, inventez la roue ! Quand vous aurez demandé conseil à tout le monde autour de vous sans trouver de so- lution, allez-y, inventez la roue ! Ne pleurez pas, inventez la roue ! Ne vous plaignez pas, inventez tout simplement la roue. Identifiez votre issue de secours. Trouvez votre chemin vers la sortie. Inventez votre chemin vers la vic- toire et tant que vous combattrez selon les règles d’enga- gement, à tout moment, vous resterez un sujet de gloire.

 

 


NOS SERVICES
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Priorité à l’excellence…




Diamond Business Services (D-BUZ) est une entreprise de prestations des services allant des prestations intellectuelles aux prestations graphiques et d’imprimerie.

	Formations intra-entreprises

	Branding pour entreprises

	Conception logos

	Gadgets publicitaires

	Prestations diverses



 

Nos valeurs :

Professionnalisme – Intégrité – Excellence

Contacts : (+237) 674 410 039/(+237) 699 202 084

E-mail : thediamondcentre1@gmail.com
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BIENVENUE À L’ÉCOLE DES ENTREPRENEURS

 

L’école des entrepreneurs est un programme de six mois de formation en entrepreneuriat et en éducation fi- nancière, dont la vision est de bâtir une génération d’en- trepreneurs dynamiques et stratégiques dont le succès est traçable et l’impact durable. Pour faciliter la participation des personnes venant de tous les domaines de la vie, les cours sont organisés uniquement une fois par semaine. La formation est bâtie sur quatre modules principaux :

		Comment devenir entrepreneur

	Développer des techniques efficaces de vente

	Comment bâtir une équipe dynamique et productive

	La planification financière personnelle






 

Contacts : (+237) 674 410 039/(+237) 699 202 084

E-mail : thediamondcentre1@gmail.com
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BIENVENUE AU PROGRAMME TRANSFORM-ACTION !

 

TRANSFORM-ACTION est un programme de trois mois d’incubation avec pour objectif la transformation mentale des participants afin de faire de chacun d’eux un agent de changement pour son environnement immédiat. Il a pour cœur de cible la communauté estudiantine qui est un maillon stratégique dans tout processus de transformation sociétale. Il est bâti autour de quatre modules principaux :

	Développer le sens de la responsabilité

	Oser accomplir ses rêves/Permission de penser grand

	Développer une culture de la lecture

	Comprendre et impulser le patriotisme économique Au sortir de cette formation, chaque participant est baptisé « BTC » qui signifie « Be The Change ».






Contacts : (+237) 674 410 039/(+237) 699 202 084

E-mail : thediamondcentre1@gmail.com
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BIENVENUE SUR LA PLATEFORME DIGITALE UNIVERSITÉ DE LA LIBERTÉ FINANCIÈRE (ULiF)

 

L’Université de la Liberté Financière (ULiF) est une plateforme digitale de coaching et d’éducation financière fondée par le Coach T. G. SONFFO qui, à ce jour, influence la façon de penser des milliers de personnes. Des modules couvrant la quasi-totalité du domaine de l’éducation financière y sont dispensés tous les jours. Parmi ces modules, on peut citer :

		La pratique de l’épargne à l’école de la liberté financière

	Comment gérer les pressions financières

	Comment développer le sens de la responsabilité

	Huit raisons pour lesquelles vous devez absolument sortir des dettes

	Pourquoi des investissements finissent mal

	Comment utiliser les pressions financières à votre avantage

	Comment rester focalisé sur vos rêves

	La culture de l’épargne et la gestion des dettes

	Liberté financière & leadership-serviteur






 


DU MÊME AUTEUR

(Motivation, Entrepreneuriat & Développement Personnel)

 [image: ]

On a l'habitude de dire que la vie appartient à ceux qui se lèvent tôt ; mais en réalité, il semble plutôt que la vie appartienne à ceux qui savent se creuser les méninges pour exploiter au maximum les capacités qu'elles renferment. Ce constat résume efficacement cette énième publication de T. G. SONFFO, dont la plume inspirée guide le lecteur à travers le vaste monde de la pensée et de sa prééminence sur toute autre chose. Ce livre porte sur le pouvoir des idées. Il parle d'idées tournant autour d'une conviction qui mène à l'action et produit une révolution. Il révèle le moyen d'influencer le monde par les idées et dévoile comment exploiter celles-ci pour faire fortune.

[image: ]

« Le monde des livres est la création la plus remarquable de l'homme ; tout ce qu'il construit d'autre est éphémère. Les monuments s'effondrent, les nations déclinent, les civilisations vieillissent et disparaissent. Après une ère de ténèbres, de nouvelles idéologies en engendrent d'autres. Par contre lemonde des livres pullule d'ouvrages qui résistent à l'épreuve du temps, conservant toute la fraîcheur et la pertinence qu'ils avaient au moment de leur rédaction, révélant aux cœurs des hommes les pensées de ceux qui les ont précédés des siècles auparavant. »

 [image: ]

De l’évidence du constat à la complexité de l’explication, le phénomène de la ruée vers les positions de leadership que l’on observe aujourd’hui sans aucune motivation à assumer les responsabilités et aucune disposition à servir est tout de même paradoxal. Or, il existe une loi supranaturelle avec laquelle nul ne peut, hélas, transiger : quiconque veut diriger un orchestre doit accepter de tourner le dos à la foule. La problématique abordée dans ce énième ouvrage de T. G. SONFFO constitue le secret véritable de tout grand leader à savoir : servir. Dans un langage simple et une démarche rédactionnelle savamment élaborée, ce livre qui s’ouvre sur l’amalgame entre leadership et pouvoir promène le lecteur à travers sept chapitres enrichis de principes, d’éclairages et de formulations fortes, soutenus par des références d’une quinzaine d’auteurs de renom, afin de susciter non pas un leadership d’asservissement, mais un leadership motivé par le service.

 [image: ]

Le changement dont nous parlons tous et que nous recherchons tant n’est pas inaccessible ; il est à portée de main si nous savons comment nous y prendre. Nous pouvons changer tout ce que nous voulons changer. Tel est le résumé de cet ouvrage de T. G. SONFFO, dont l’objectif est de provoquer en chaque lecteur le désir ardent de puiser en son for intérieur le pouvoir latent, incommensurable et infini de la pensée, en exposant succinctement la profonde vérité selon laquelle penser grand nous ouvre un univers de possibilités illimitées. Lisez-le et soyez-en transformés !

 [image: ]

On ne peut parler de succès que s’il y a eu échec au préalable, tout comme la richesse n’aurait aucun sens si la pauvreté n’avait existé. C’est dire combien la thématique de cet ouvrage est d’un intérêt évident pour le commun des mortels dont l’aspiration au succès est presqu’intrinsèque. Avec la rhétorique qu’on lui connaît, le coach-motivateur T. G. SONFFO invite le lecteur dans le voyage vers le succès, en passant par l’incontournable virage des échecs qui le mènera à coup sûr vers les clés par lesquelles il opèrera la transformation nécessaire pour accéder au top. Lisez-le et soyez-en transformé !

 [image: ]

S’il est admis comme le dit un sage qu’« il n’existe rien de constant si ce n’est le changement », alors il est aussi vrai que le monde dans lequel nous vivons est dynamique. Ce dynamisme requiert une adaptation aux temps et aux changements surtout en temps de crise. C’est dans cette perspective que T. G. SONFFO propose à travers ce énième ouvrage sept attitudes dynamiques à adopter en temps de crise. Compte tenu de l’évolution du monde actuel marqué par un dysfonctionnement lié à la pandémie de l’heure, cet ouvrage trouve tout son mérite. Il s’agit d’une opportunité pour proposer une voie, des attitudes dynamiques, dans le but de permettre au public de naviguer intelligemment au milieu de toute crise ayant une portée collective. C’est avant tout la nature de la conscience collective qui va soit atténuer les effets de la crise et l’éradiquer soit la maintenir et la renforcer. Lisez-le et soyez-en transformé !
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